
پیامک: 30004800سال هشتم |  شماره      2768| یک شنبه 31  اردیبهشت ماه 1402 |  اول ذی القعده 1444 | 21  می  2023 |  8 صفحه 5000www.kasbokarnews.ir تومان

صفحه 2

صفحه 2

صفحه 2

ادامه روند افزایشی نرخ سود بین بانکی
نرخ بهره 

۲۳.۷۶ درصد شد

احتمال حذف تعرفه ۱۰۰ 
قلم کالا بین ایران و پاکستان

جزئیات مالیات ستانی 
از کسبه و بازاریان

kasbokarnews paper 
kasbokarnews 

سرمقاله

تولید ثروت 
بر بستر اقتصاد دیجیتال 

شــرکتهای دانــش بنیان 
 بــا ارایــه راهکارهــا و 
روش های نویــن به بخش 
صنعت مــی توانند چرخه 
تولید و درآمدزایی را بهبود ببخشــند. در این بین 
با کاهش هزینه هــا در بخش صنعت به دســت 
 شــرکتهای دانش بنیان، تولید بــه صرفه کلید 
 می خــورد. این شــرکتها بــه دلیل اســتفاده از 
نوآوری هــای روز دنیا، می تواننــد جهش بزرگ 
صنعتی در کشور را رقم بزنند. شرکتهای دانش بنیان 
بستر راه اندازی اقتصاد دیجیتال را فراهم می کنند. 
اقتصاد دیجیتال هم می تواند با کاهش هزینه های 

مبادله، کمرنگ کردن...

  مهدی غیبی، کارشــناس 
فناوری 
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وزیر ارتباطات خبر داد:

دسترسی پرسرعت 
برنامه نویسان به 

سایت های تحریمی 

گلوگاه های داخلی سازی و بومی سازی صنعتی کشور فراهم شده است

جهش صنعتی در گرو اقتصاد دانش بنیان
صفحه۳

صفحه۲

افزایش  ۱2۰ میلیون  متر مکعبی  تولید  گاز
فاز   ۱۱  پارس  جنوبی   به   بهره برداری   می رسد

وزیر ارتباطــات و فناوری اطلاعــات گفت: یکی از 
خدمات وزارت ارتباطات در ۲۰ گذشته جابه جایی 
بیش از ۳۵۰ میلیون بسته پســتی به مقاصد دور 
و نزدیک اســت. طی سالهای گذشــته روش های 
گوناگونی برای حمایت از پلتفرم های داخلی مانند 
وام های پنج میلیارد تومانی، پهنای باند مناســب، 
ارائه فضای هم مکانی به صــورت رایگان و کاهش 
تعرفه مصرف دیتا به یک سوم تعرفه اینترنت درنظر 
گرفته شد، همچنین برای کسب و کارهایی که اواخر 
شهریورماه سال گذشته به دلیل ایجاد محدودیت 
برای برخی پلت فرم های خارجی زیان دیده بودند، 
بسته حمایتی ویژه ای درنظر گرفته شد که شامل 
۳۰ نوع حمایت دولتی بوده اســت. حال با گذشت 
بیش از هشت ماه از اتفاق رخ داده مسئولان معتقدند 
اکنون روند طبیعی کســب و کارهای اینترنتی در 
جریان اســت؛ وزیر ارتباطات و فناوری اطلاعات با 
استناد بر آمار شرکت ملی پست اواخر سال گذشته 
به ایسنا اعلام کرد: آمار ترافیک شرکت ملی پست از 
نظر جابجایی تعداد مرسوله ها، نسبت به شهریورماه 
افزایش پیدا کرده است. این آمار در ماه های مهر و 
آبان کمی افت داشت اما اکنون هم درآمد شرکت 
ملی پست و هم تعداد مرسوله ای که جابه جا می کند، 
افزایش پیدا کرده است. در همین رابطه به تازگی، 
عیسی زارع پور- وزیر ارتباطات و فناوری اطلاعات- با 
انشار پستی در یک شبکه اجتماعی داخلی اظهار 
کرد:  یکی دیگر از خدمات وزارت ارتباطات در ۲۰ ماه 
گذشته، جابجایی بیش از ۳۵۰ میلیون بسته پستی 
به مقاصد دور و نزدیک در شــهر و روستا است. وی 
افزود: در شرایطی که اقبال به خرید اینترنتی بیش 
از گذشته شده است، پست نقش مهمی در توسعه 

کسب و کارهای اینترنتی...

اجتماعی

در حال حاضر حدود ۴۴ درصد از جمعیت کشورمان 
را میانسالان تشکیل می دهند و با توجه به هشدارهای 
جمعیت شناسان تا سال ۱۴۲۰ و بلکه زودتر از آن نرخ 
رشد جمعیت ما به »صفر« می رسد. بنا بر اظهارات 
جمعیت شناسان در حال حاضر ایران در مرحله سوم 
انتقالی جمعیت قرار دارد که در این مرحله باروری 
و مرگ و میر رو به کاهش مــی رود. درواقع می توان 
گفت رشد طبیعی جمعیت ایران، در حال حرکت به 
سمت صفر است و از سوی دیگر پیش بینی ها حکایت 
از این دارد که در سال ۱۴۲۰ و شاید زودتر نرخ رشد 
جمعیت صفر شود.  در این میان کشورهایی که بیش 
از دو سوم جمعیتشان بین ۱۵ تا ۶۴ سال باشند، در 
»پنجره جمعیتی« یا »پنجــره فرصت جمعیتی« 
قرار دارند چراکه بالاترین ســهم جمعیت شان در 
سن فعالیت است. در چنین شرایطی کشورهایی که 
جمعیت در سن فعالیت آنها در اشتغال تام هستند می 
توانند از این فرصت پنجره جمعیتی استفاده کرده و به 

بهره وری کامل برسند.
ایران نیز از سال ۱۳۸۵ وارد مرحله پنجره جمعیتی 
شــده و به طور طبیعی باید ۳۰ تا ۴۰ ســال در این 
مرحله پنجره جمعیتی بماند و ســپس وارد مرحله 
سالخوردگی شود. از سوی دیگر به گفته کارشناسان 
دو، سه دهه ای می شــود که ایران از مرحله پنجره 
جمعیتی عبور کرده و گرچــه جمعیتش از مرز ۸۵ 
میلیون نفر گذشته است اما در حال حاضر ۴۴ درصد 

از جمعیت کشور را میانسالان تشکیل می دهند.
دکتر علی اکبر محزون مدیرکل دفتر جمعیت، نیروی 

کار و اقتصاد خانــوار مرکز آمار ایــران در برنامه ای 
رادیویی با بیان اینکه سایت مرکز آمار ایران در چند روز 
گذشته نشان داد جمعیت ایران از مرز ۸۵ میلیون نفر 
عبور کرده، در عین حال اعلام کرده است: حدود ۲۴ 
درصد از جمعیت کشور را کودکان و نوجوانان زیر ۱۵ 
سال تشکیل می دهند، ۲۵ درصد از جمعیت کشور 
شامل جوانان ۱۵ تا ۲۹ســاله و ۴۴ درصد میانسال 
و مابقی هم سالمندان بالای ۶۵ سال هستند که این 
نشان می دهد ساختار غالب جمعیتی کشورمان را 

ساختار میانسالی تشکیل می دهد.
به گفته وی، آهنگ رشد جمعیت از دهه ۶۰ شروع شد 
و تا آخرین سرشماری که در سال ۱۳۹۵ انجام گرفت 
به ۱,۲۴ صدم درصد رســید؛ اما از آن سال تاکنون 
همان روند کاهشی ادامه پیدا کرده به طوری که الان به 
زیر یک درصد حدود ۰.۷۷ صدم درصد رسیده است.

محزون با اذعان به تأثیر مثبت رشد جمعیت بر رشد 
و توســعه اقتصادی اظهار کرده است: بیشتر بودن 
جمعیت مولد کشور نسبت به جمعیت مصرف کننده 
تحت عنوان »پنجره جمعیتی« تعریف می شود که 
ما الان از دو سه دهه آن عبور کردیم و حدود دو دهه 
دیگر باقی مانده و روند کنونی آهنگ جمعیت نشان 
می دهد که به صفر و حتی منفی هم خواهد رسید. 
همچنین بنا بر اظهارات این کارشناس، سیاست های 
تشــویقی تنها یک بخش از سیاست های جمعیتی 
است و توانمندسازی جمعیتِ در سن کار و مشاوره، 
آموزش و ترویج فرزندآوری نیز از مواردی اســت که 

باید اجرایی شود.

دفتر موســیقی وزارت فرهنگ و ارشاد اسلامی 
مجوز ۵۷۰ تک آهنگ و ۳۰ آلبوم صوتی را طی 
ماه های اسفند ۱۴۰۱ و فروردین ۱۴۰۲ صادر 
کرد. به گزارش روابط عمومی دفتر موســیقی، 
دفتر موســیقی وزارت فرهنگ و ارشاد اسلامی 
در اسفندماه۱۴۰۱، مجوز ۳۹۱ تک آهنگ، ۱۹ 
آلبوم موسیقی، ۲۹ نماهنگ، ۷۵۶ پرونده قطعه 
شعر و هشت مجوز تاسیس و تمدید استودیوی 
صدابرداری و مراکز تولید و تکثیر آثار صوتی و 

تصویری را صادر کرده است. 
در میان تک آهنگ های مجــوز گرفته، ۳۳۶ اثر 
در ژانر موســیقی پاپ، ۱۸ اثر در ژانر موسیقی 
تلفیقی، ۱۳ اثر در ژانر موســیقی نواحی، ۹ اثر 
در ژانر موسیقی ســنتی، ۸ اثر در ژانر موسیقی 
کلاسیک، ۵ اثر در ژانر موسیقی الکترونیک و ۲ 

اثر در قالب رسیتال پیانو تولید شده اند. 
در بخش آلبوم ها نیز مجوز ۹ آلبوم موســیقی 
ســنتی، ۴ آلبوم موسیقی کلاســیک، ۳ آلبوم 
موســیقی پاپ، دو آلبوم موسیقی نواحی و یک 

آلبوم موســیقی تلفیقی در اســفندماه ۱۴۰۱ 
صادر شــده اســت. همچنین در فروردین ماه 
۱۴۰۲، دفتر موســیقی مجوز ۱۷۹ تک آهنگ، 
۱۱ آلبوم، ۴۴۴ پرونده شعر، ۱۰ نماهنگ و هشت 
مجوز تاسیس و تمدید استودیوی صدابرداری 
و مراکز تولید و تکثیر آثــار صوتی و تصویری را 

صادر کرده است. 
در میان تک آهنگ های منتشــر شده ۱۵۲ اثر 
در ژانر موســیقی پاپ، ۸ اثر در ژانر موســیقی 
سنتی، ۶ اثر در ژانر موســیقی تلفیقی، ۵ اثر در 
ژانر موسیقی کلاســیک، ۴ اثر در ژانر موسیقی 
نواحی، ۳ اثر در ژانر موسیقی الکترونیک و یک 

سرود تولید شده اند. 
در بخش آلبوم ها نیز مجوز ۵ آلبوم موســیقی 
سنتی، ۳ آلبوم موســیقی کلاسیک، یک آلبوم 
موسیقی پاپ، یک آلبوم موسیقی تلفیقی و یک 
آلبوم موسیقی کودک صادر شده است. لازم به 
ذکر است برای این آثار مجوز انتشار صادرشده و 

زمان انتشار آن در اختیار مالک اثر است. 

مدیر موسسه پژوهشی میراث مکتوب از روند ثبت آثار 
مولانا در »فهرست حافظه جهانی« یونسکو می گوید. 
اکبر ایرانی در نوشتاری در این باره که در اختیار ایسنا 
قرار داده نوشــته اســت: »نمایندگی کشورمان در 
یونسکو خبر داد سه اثر پیشنهادی ایران، برای ثبت در 
»فهرست حافظه جهانی« از تصویب شورای اجرایی 
سازمان یونسکو گذشت؛ مجموعه آثار مولانا)مثنوی، 
دیوان کبیر، مجالس سبعه، مکتوبات و فیه مافیه(، 
اسناد روابط خارجی ایران در دوره قاجار)به کوشش 
مژده محمدی( و  اسناد بقعه شیخ صفی الدین اردبیلی 

)به کوشش عمادالدین شیخ الحکمایی(.
برنامه مذکور که از سال ۱۹۹۲ تأسیس شده، وظیفه 
ثبت میراث مستندی را که دارای ارزشِ جهانشمول 
شناخته شوند، بر عهده دارد. شــورای کارشناسان 
بین المللی زیر نظر ســازمان یونســکو، ارزش آثار 
معرفی شده را بررســی و بر اساس ملاک های فنی و 
مصوب، اعلام نظر می کند. در نهایت شورای اجرایی 
یونسکو، متشکل از ۵۸ کشور جهان با بررسی اسناد 
ذیربط، برای درج عنوان آثار در فهرســت جهانی، 

تصمیم می گیرد.
بحمدالله این بخت و اقبال مرا یــار بود که به عنوان 
نماینده مؤسسه پژوهشی میراث مکتوب در کمیته 
ملی حافظه جهانی با حکم وزیر علــوم وقت از آغاز 
تشکیل، عضو این کمیته باشم و با تصویب اعضای 
محترم، مســئول تهیه و تنظیم پرونده آثار مولانا و 
آماده سازی آن شدم. نخســت قرار بود نسخه ای از 
مثنوی معنوی از سوی ایران به یونسکو معرفی شود، 
ولی از آنجا که یکی از اهداف ثبــت آثار، همگرایی 

و تقویت صلح و دوســتی بین اعضا هســت، کشور 
ترکیه به عنوان کشوری که میزبان پیکر مولاناست 
و کهن ترین دســتنویس های آثار مولانــا در قونیه 
نگهداری می شود و از طریق موسیقی سماع، سهم 
بزرگی در معرفی مولانا دارد، برای ثبت مشــترک 
نسخه های مثنوی معنوی دعوت شــد. با توجه به 
اهمیت آثار مولانا،  کمیته فنی برنامه، پیشــنهادی 
 فراتر داد تا همه پنج اثر مولانا با عنوان »کلیات مولانا«، 

ثبت جهانی شود. 
برای یافتن نسخه های اصیل از آثار مولانا در اقصی 
نقاط جهان، از سایر کشورها که گمان می رفت، آثاری 
در کتابخانه های آنها یافت شود، دعوت به عمل آمد. 
جلسه ای در آنتالیا تشکیل شد. بنده به عنوان نماینده 
ایران دیدگاهای فنی و تخصصی خود را مطرح کردم 
و البته بر ثبت نسخه های مثنوی به عنوان معروفترین 
اثر مولانا تأکید بیشتری داشتم. زیرا از بین کشورهای 
شرکت کننده، تنها ایران و ترکیه واجد شرایط ثبت 
نسخه هایی از همه آثار بودند و کشورهای دیگر تنها از 

مثنوی نسخه ای معرفی کردند. 
بااین حال شورای فنی برنامه حافظه جهانی یونسکو 
بر این باور بود که ثبت نسخه هایی در چارچوب کلیات 
مولانا فرصت بهتری برای همکاری های بین المللی و 
شناخت نسخه های آثار مولانا در دیگر نقاط جهان را 
فراهم می کند. بدین سبب سرانجام نسخه هایی از آثار 
مولانا با همراهی و همکاری کشورهای ایران، ترکیه، 
تاجیکستان، بلغارستان، آلمان و ازبکستان پیشنهاد 
 شد و ســرانجام در فهرســت ثبت میراث جهانی 

قرار گرفت.

فرمانده نیروی دریایی ارتش گفت: دســتاورد مهم 
ماموریت ناوگــروه ۳۶۰ این بود که مــا دیگر هیچ 
محدودیتی در هیچ دریایی نداریم و در هر طوفانی 

می توانیم با طراحی دقیق مسیر عبور کنیم.
امیر دریادار شهرام ایرانی فرمانده نیروی دریایی ارتش 
جمهوری اسلامی طی سخنانی در برنامه تلویزیونی 
بیکرانه، به منظور تشریح عملکرد ناوگروه ۳۶۰ این 
نیرو در ماموریت دور دنیا، با اشــاره به سابقه تاریخ و 
ابتکارات ایران در حوزه دریانــوردی گفت: با وجود 
سابقه درخشــان ایرانیان در دریا در نظامی گری و 
تجارت در قرن های اخیر، با حضور استعمارگران، این 
قدرت از دست رفت و تا پیش از انقلاب هم به خاطر 
نرسیدن خریدهای تسلیحاتی و عدم آموزش قدرت 

چندانی در دریا به دست نیامد.
امیر ایرانی ادامه داد: در ابتدای انقلاب تا مقطع جنگ 
تحمیلی هم این وضعیت عدم اقتدار وجود داشت اما 
با شروع جنگ، با تشکیل قرارگاهی در نیروی دریایی، 
خلیج فارس از تنگه هرمز منطقه جنگی اعلام شد و 
نقطه اوج این مقطع هم عملیات قهرمانانه ناوچه پیکان 

و تکاوران نداجا در قطع شاهراه حیاتی دشمن در سکو 
های البکر و الامیه بود و بیش از دوسوم نیروی دریایی 

دشمن از بین رفت که تا امروز احیا نشده است.
وی با اشاره به آسیب دیدگی ناو سبلان در مواجهه 
مستقیم با ارتش جنایتکار آمریکا تصریح کرد: فرمانده 
معظم کل قــوا در بازدید از فرایند بازســازی ناوچه 
ســبلان فرمانی را ابلاغ کردند و گفتند »می توانید 
بروید جدیدش را بسازید که قابلیت حمل هلی کوپتر 
هم داشته باشد« و در نتیجه این فرمان، بعد از بازسازی 

سبلان، ساخت ناوشکن جماران آغاز شد.
دریادار ایرانــی ادامه داد:  در همیــن زمان یکی از 
همسایگان،  ما را به یک رزمایش دریایی دعوت کرد 
با اینکه می دانست ما در دریای خزر نیرویی نداریم. 
بنا شد که از خلیج فارس و در نهایت از طریق آبراه 
ولگا نیروهای ما به این رزمایش برسند که در نهایت 
در میانه راه مانع این اعزام شدند. رهبر معظم انقلاب 
به ما گفتند که اگر غیرت دارید بروید و در شــمال 
ناو بسازید و خدا را شکر واحدهای جدید به ناوگان 

شمال الحاق شد.

معاون اول رئیس جمهور گفت: بر اساس پیش بینی ها 
جمعیت بیشتری از زوار نسبت به سال قبل در اربعین 
امسال شرکت خواهند کرد و این امر ایجاب می کند 
که از هم اکنون برنامه ریزی دقیق و منسجمی برای 

برگزاری مناسب این مراسم داشته باشیم.
محمد مخبر معاون اول رئیس جمهــور ظهر امروز 
)پنجشنبه( در جلسه با فعالین مردمی مراسم اربعین 
با بیان اینکه برگزاری مراسم اربعین از جهات گوناگون 
مذهبی، سیاسی و بین المللی دارای اهمیت فراوان 
است، اظهار داشت: باید هم به لحاظ سخت افزاری و 
زیرساخت و هم به لحاظ نرم افزاری به بالاترین سطح 
آمادگی و هماهنگی برسیم تا این مراسم معنوی با 
حداقل مشــکلات و به بهترین شکل ممکن برگزار 

شود.
وی مشــارکت دادن مردم و استفاده از ظرفیت های 
مردمی را گامی مهم و موثر در پیشبرد هرچه بهتر امور 
برشمرد و گفت: همانطور که در بخش های مختلف، با 
حضور مردم، کارها بهتر جلو رفته است، هدف دولت، 
مردمی سازی برگزاری مراسم اربعین است و مدیریت و 
اجرای برنامه های اربعین با اتکاء بر ظرفیت های مردمی 
و گروه های جهادی می تواند مسائل و مشکلات را به 
حداقل رسانده و زمینه برگزاری هرچه بهتر این مراسم 

را فراهم کند.
معاون اول رئیس جمهور تصریح کرد: مراسم اربعین 
امسال در شرایطی برگزار خواهد شد که از نظر آب و 
هوا با گرمای شدیدتری نسبت به سال گذشته مواجه 
خواهیم بود و بر اساس پیش بینی ها جمعیت بیشتری 
از زوار نســبت به ســال قبل در این مراسم شرکت 

خواهند کرد و این امر ایجاب می کند که از هم اکنون 
برنامه ریزی دقیق و منسجمی برای برگزاری مناسب 

این مراسم داشته باشیم.
مخبر با تاکید بر لزوم سازماندهی امکانات مناسب هم 
در پایانه های مرزی کشور و هم در خاک عراق، گفت: 
باید تلاش کنیم با اتکاء بر دانش و تجارب سال های 
گذشته، مشکلات و مسائل به حداقل ممکن کاهش 

یافته و کاستی ها اصلاح شود.
وی تشکیل ستاد دائمی اربعین را پیشنهادی مثبت 
ارزیابی و خاطرنشــان کرد: اگر ستاد دائمی اربعین 
تشکیل شود، ساماندهی مســائل و برنامه ریزی ها 
با تمرکز بیشــتری انجام می شود و پیگیری مسائل 
به صورت مستمر در طول ســال دنبال خواهد شد. 
معاون اول رئیس جمهور از فعالین مردمی مراســم 
اربعین خواست تا جلســه آتی ظرفیت های خود را 
برای مشــارکت فعالین مردمی و گروه های جهادی 
احصاء کنند تا نسبت به نحوه و میزان مشارکت فعالین 
مردمی در اجرای برنامه ها و برگزاری مراسم اربعین 

تصمیم گیری شود.
در این جلسه حجت الاســلام پناهیان نیز با تاکید 
بر لزوم اســتفاده حداکثری از ظرفیت های مردمی 
در برگزاری مراســم اربعین گفت: دولت و نهادهای 
حاکمیتی باید نقش حمایتی و تسهیل گری داشته 
باشند و اجرای برنامه ها را به مردم و گروه های جهادی 
بسپارند. در این جلسه هر یک از فعالین مردمی مراسم 
اربعین گزارشی از مسائل و مشکلات سال های گذشته 
ارائه و پیشــنهاداتی در جهت رفع کاستی و مسائل 

موجود مطرح کردند.

نایب رئیس انجمن اهدای عضو ایرانیان با اشــاره به 
اینکه سالانه ۳۰۰۰ نفر در کشور با مرگ مغزی فوت 
می کنند، گفت: در این میان تنها هــزار نفر به اهدا 
می رســند و اعضای بدن ۲۰۰۰ نفر به خاک سپرده 
می شود؛ به این معنی که ۷۰۰۰ عضو سالم به خاک 
سپرده می شوند. دکتر امید قبادی با اشاره به شعار روز 
ملی اهدای عضو مبنی بر » ایران دیار نفس، یکی بود 
هنوز هم هست«، به تاریخچه اهدای عضو در کشور 
اشاره کرد و گفت: ۳۱ اردیبهشــت ماه سال ۱۳۶۸ 
استاد ایرج فاضل اولین فتوای مجاز بودن پیوند اعضا 
از افراد مرگ مغزی را از حضــرت امام خمینی )ره( 
دریافت کردند. تا آن زمان هر فردی که قصد پیوند 
اعضا داشت، می بایست ۴۰ هزار پوند هزینه می کرد و 
به کشورهای خارجی سفر می کرد و به دلایلی عموما 

بیماران نیازمند عضو از دنیا می رفتند.
وی افزود: با وجود دریافــت فتوای مجاز بودن پیوند 
عضو در سال ۱۳۶۸، باز هم ۱۱ سال طول کشید تا 
قانون مجلس شورای اسلامی در سال ۱۳۷۹ مصوب 
شد و دو سال هم زمان برد تا آیین نامه اجرایی هیئت 
دولت آماده شــود و عملا به صورت رســمی از سال 

۱۳۸۱ تشــکیل واحد اهدای عضو در دانشگاه های 
علوم پزشکی ابلاغ شد. البته پس از سال ۱۳۷۰ تیم 
پیوند کارهای اولیه را شــروع کردند و اولین پیوند 
کلیه از فرد مرگ مغزی در سال ۱۳۷۰ انجام شد و به 
ترتیب در سال ۱۳۷۲ اولین پیوند کبد و قلب، در سال 
۱۳۷۹ اولین پیوند ریه و در سال ۱۳۸۵ اولین پیوند 
لوزالعمده در کشور انجام شــد. او ادامه داد: در سال 
۱۳۷۹ که قانون مجلس شورای اسلامی به تصویب 
رسید، شاخص اهدای عضو کشور )تعداد اهدای عضو 
به ازای هر یک میلیون نفر در یک سال(   ۰.۲ بود و این 
شاخص در سال ۱۳۹۸ و پیش از شیوع کرونا به ۱۴.۳ 
رسید که یعنی ۷۰ برابر رشد یافت و ایران را در زمره 
کشورهای پیش رو در اهدای عضو قرار داد؛ به نحوی 
که اکنون اهدای عضو در ایران میان تمام کشورهای 
آسیایی رتبه اول را دارد و با فاصله بسیار زیاد رتبه دوم 
مربوط به فلسطین اشغالی است. ما اکنون در مرکز 
پیوند شیراز سالانه حدود ۷۰۰ عمل پیوند کبد انجام 
می دهیم؛ در حالی که مرکزی در آمریکا سالانه حدود 
۴۸۰ پیوند کبد انجام می دهد؛ در واقع پیوند کبد در 

یک مرکز در ایران رتبه اول جهان را دارد.
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مخبر: هدف دولت، مردمی سازی برگزاری مراسم اربعین است

۲۵ هزار نفر در لیست پیوند عضو در کشور

سياسیفرهنگی 

۵۷۰ تک آهنگ و ۳۰ آلبوم مجوز گرفتند

آثار مولانا چگونه در یونسکو ثبت شد؟



اقتصاد2
ایران

کاهش نرخ تورم در فروردین ماه
مرکز آمار ایران در گزارشــی جزئیات تورم 
نقطــه ای و ماهانــه فروردین امســال را به 
تفکیک دهک های درآمدی و استان ها اعلام 
کرد که بر اســاس آن تورم ماهانه فروردین 
 ۱۴۰۲ نســبت به اســفند ۱۴۰۱ کاهشی 

بوده است.
طبق اعلام مرکــز آمار ایــران، در فروردین 
ماه ۱۴۰۲ شــاخص قیمــت مصرف کننده 
خانوارهای کشــور به عدد ۱۸۰,۵ رســیده 
اســت که نســبت به ماه قبــل، ۳.۷ درصد 
افزایش و نسبت به ماه مشابه سال قبل)تورم 
نقطه به نقطــه(، ۵۵.۵ درصــد افزایش و در 
۱۲ ماهــه منتهی بــه ماه جاری نســبت به 
 دوره مشابه ســال قبل، ۴۷.۶ درصد افزایش 

را نشان می دهد.
بر اســاس ایــن گــزارش، تــورم ماهانه در 
فروردین ماه ســال جاری نســبت به اسفند 
۱۴۰۱ که ۴.۷ درصد بوده است، کاهش یک 
واحد درصدی را نشان می دهد. این عدد برای 
گروه های عمده »خوراکی ها، آشــامیدنی ها 
و دخانیات« چهار درصــد و برای گروه عمده 
»کالاهای غیرخوراکی و خدمات« ۳.۵ درصد 

بوده است.
گفتنی اســت؛ دامنــه تغییرات نــرخ تورم 
ســالانه فروردین ۱۴۰۲ که در کل کشــور 
عــدد ۴۷,۶ بود بــرای دهک هــای مختلف 
هزینــه ای از ۴۶ درصد بــرای دهک دهم تا 
۵۳.۴ درصــد برای دهک اول اســت. بر این 
اســاس، فاصله تورمی دهک ها در این ماه به 
۷.۴ واحد درصد رسید که نسبت به ماه قبل 
 )۷.۵ واحد درصــد( ۰.۱ واحد درصد کاهش 

داشته است.
همچنین بیشــترین نــرخ تورم ســالانه در 
فروردین ماه ۱۴۰۲ مربوط به استان لرستان 
با عدد ۵۶,۹ و کمترین مربوط به استان تهران 

با عدد ۴۳.۷ است. 
طبق اعلام مرکز آمــار، در فروردین ۱۴۰۲ 
بیشــترین تورم ماهانــه مربوط بــه گروه
 های »میوه و خشــکبار« بــا ۱۵,۳ درصد، 
»حمل و نقــل« بــا ۸.۶ درصــد و »کالاها 
 و خدمــات متفرقــه« با هفت درصــد بوده 

است. 
هم چنین در این ماه کمترین تــورم ماهانه 
مربوط به گروه  های »آموزش« و »شیر، پنیر 
 و تخم مرغ« با ۰.۳ درصد و گروه »روغن  ها و 
بــوده  درصــد   ۰.۵ بــا   چربی  هــا« 

است.

پایش اطلاعات متقاضیان خرید 
خودرو آغاز شد

بــا توجه بــه اینکــه مهلــت ۱۰ روزه برای 
تعریــف حســاب وکالتی و مســدود کردن 
وجــه پیش نیــاز ثبت نــام در مرحلــه دوم 
فروش یکپارچه خودروها شب گذشته )۲۹ 
اردیبهشت ماه( به پایان رسید، مرحله پایش 
و ارســال اطلاعات از بانک ها به سامانه، آغاز 
 شده و تا روز چهارشنبه )ســوم خرداد ماه( 

تکمیل می شود.
متقاضیــان ثبت نــام در مرحلــه دوم طرح 
یکپارچــه فــروش خودروهــای داخلی از 
۲۰ اردیبهشــت مــاه فرصــت داشــته اند 
بــرای تعریــف حســاب وکالتــی و واریز 
وجه اقدام کننــد، این مهلت تا پایان شــب 
گذشــته )جمعــه ۲۹اردیبهشــت( بــرای 
متقاضیــان وجــود داشــت و همانطور که 
پیش بینی  می شــد بــا توجه بــه زمانبندی 
 در نظــر گرفته شــده، این مهلــت تمدید

 نشد.
با توجه به زمانبندی اعلام شده، با اتمام مهلت 
تعریف حساب وکالتی و واریز و مسدود کردن 
وجه ۱۰۰ میلیون تومان، کار پایش اطلاعات 
افــراد متقاضی و ســپس ارســال اطلاعات 
متقاضیان از بانک ها به ســامانه آغاز خواهد 
شد و تا سوم خرداد ماه تکمیل می شود تا بر 
اساس این اطلاعات واصله به سامانه تخصیص 
یکپارچه خودروها، سایت سامانه از سوم تا ۱۰ 
خرداد ماه برای ثبت نام یــا در حقیقت ثبت 
پنج درخواست اولویت خودرویی متقاضیان 

فعال شود.
تاکید می شــود که صرفــاً متقاضیان واجد 
شــرایط کــه اطلاعــات آن هــا از ســوی 
بانک ها به ســامانه ارسال شــود، می توانند 
از ســه تا ۱۰ خرداد بــرای ثبت نــام اولیه 
به منظور تشــکیل فهرســت نوبت دهی در 
 ســامانه بــه آدرس esalecar.ir اقــدام

 کنند.

اخبار

وزیر نفــت از تکمیل ۱۲ 
میلیارد دلار پــروژه نیمه 
تمام در سال گذشته خبر 
داد و گفــت: فاز ۱۱ پارس 
جنوبی تا ۳ مــاه دیگر به 
بهره برداری می رســد. جواد اوجــی وزیر نفت در 
برنامــه تلویزیونی در خصوص بیســت و هفتمین 
نمایشــگاه بین المللی صنعت نفت گفت: بیست 
و هفتمین نمایشــگاه بین المللــی صنعت نفت 
بزرگترین نمایشــگاه در منطقه و خاورمیانه بوده 
اســت؛ در این نمایشگاه ۱۵۰۰ شــرکت داخلی و 
حدود ۲۰۰ شــرکت خارجی حضور داشــته اند و 
شعار این نمایشــگاه تولید فناورانه و مصرف بهینه 

بوده است.
وی در ادامه افزود: دولت مردمی تا کنون توانسته 
حدود ۴۰ میلیارد دلار تفاهمنامه را به امضا برساند 
و در این نمایشــگاه حدود ۲۰۰ قــرارداد داخلی 
و خارجی به امضا رســانده اســت که حدود ۱۶۰ 
میلیارد دلار ســرمایه گذاری صورت گرفته است. 
وزیر نفت گفت: طرح های افزایش تولید نفت و گاز 
از مهمترین رخ داده بوده است که با توجه به بهره 
برداری رسیدن طرح فاز ۱۱ پارس جنوبی افزایش 
تولید صورت خواهد گرفت این پالایشگاه ۲۰ است 
که به صورت کاغذی بوده و در دولت مردمی به بهره 

برداری رسیده است.
وی در ادامه افزود: استفاده از میادین مشترک برای 
افزایش تولید و به تحقق رســیدن شعار سال است 
چرا که افزایش تولید می تواند تــورم را مهار کند. 
جواد اوجی گفت: در سال گذشته حدود ۳۶ میلیارد 
دلار عقد قرارداد داشتیم که حدود ۱۲ میلیارد دلار 
پیمان ها طرح های نیمه کاره بوده که در سال ۱۴۰۱ 
به اتمام رسیده است و حدود ۳۰ میلیون متر مکعب 
به تولید در بخش نفت و گاز اضافه شــده است و از 

سوی دیگر نزدیک به ۱۵ میلیارد دلار طرح افتتاح 
خواهد شد. مدیرعامل شرکت نفت مناطق مرکزی 
ایران نیز با اشاره به اینکه تا سال آینده ۱۲۰ میلیون 
متر مکعب به تولید گاز این شــرکت اضافه خواهد 
شد، گفت: به دلیل شرایط ناترازی گاز کشور از سه 
میدان دی، آغار و طوس با اعتبارات داخلی تولید 
اولیه را خواهیم داشت که در سال ۱۴۰۲ حدود ۱۰ 

میلیون متر مکعب به تولید اضافه می شود
مهدی حیدری در نشســت حاشــیه ای بیست و 
هفتمین نمایشــگاه بین المللی نفت با بیان اینکه 
یک سوم گاز کشور در شرکت نفت مناطق مرکزی 
تولید می شود، اظهار داشت: همچنین تولید نفت 
خشکی مناطقی به جز مناطق نفت خیز جنوب بر 
عهده این شرکت است. وی با بیان اینکه این شرکت 
پوشش دهنده ناترازی گاز است، ادامه داد: هر نوسان 
در تولید، تامین پایدار گاز را به مخاطره می اندازد. 
مدیرعامل شرکت نفت مناطق مرکزی به هفت طرح 

پیشرو در شرکت ملی نفت اشاره کرد و گفت: یکی از 
این طرح ها، در قالب ۱۵ میدان نفت و گاز بر عهده 

شرکت مناطق مرکزی است.
وی افزود: در پنج سال آینده بیش از ۱۲۰ میلیون 
متر مکعب به تولید گاز کشور اضافه خواهیم کرد که 
معادل پنج فاز پارس جنوبی و به اندازه مصرف گاز 
شــهر تهران در اوج مصرف است. وی با بیان اینکه 
فقط صرفه جویی می تواند مشــکل ناترازی گاز را 
حل کند، گفت: با ۱۵ پکیج گازی، شامل ۲ ایستگاه 
تقویت فشار، فاز ۲ پالایشگاه فراشبند و ۱۲ میدان 

گازی هر روز بر تولید گاز اضافه خواهد شد.
حیدری با بیان اینکه در نفت نیز میادین مشترکی 
با عراق داریم، خاطرنشان کرد: در میدان مشترک 
دهلران تمرکز ویژه ای شده و به زودی کار مذاکرات 
و قرارداد توسعه این میدان امضا خواهد شد. میدان 
مهم دیگر میدان دانان اســت که امســال به بهره 
برداری می رســد. وی ادامه داد: علاوه بر توســعه 

ذخیره سازی گاز، ماموریت دیگری ما توسعه چاه 
هــای آب در قالب حفاری چاه های عمیق اســت 
که در استان سیستان و بلوچســتان شروع به کار 

خواهیم کرد.
مدیرعامل شــرکت مناطق مرکزی ایران با تاکید 
بر اینکه در ۵ مرکز باید جمع آوری گازهای همراه 
انجام شود، گفت: این شــرکت برای نخستین بار 
مینی ان جی ال را در چشــمه خوش اجرایی کرد 
که بر اساس آن حداقل به میزان ۲۰ میلیون فوت 
مکعب ذخیره می شــود. وی تاکید کرد: مجموع 
گازهای همراهی که سوزانده می شود حداکثر سه 
میلیون متر مکعب است که در قالب پنج پکیج جمع 
آوری خواهد شد. حیدری با اشاره به اینکه میدان 
های نفتی به طور عمده در غرب کشــور واقع شده 
اســت، گفت: ۲ قرارداد آی پی سی با شرکت های 
روسیه بخش بزرگی از افزایش تولید را برعهده دارند. 
همچنین فاز نخست میدان آذر و فاز تکمیلی دانان 
و تکمیل کامل میدان خشت به همره ۲ قرارداد آی 
پی سی بالای ۲۰۰ هزار بشکه در روز تولید خواهیم 
داشــت. وی با بیان اینکه در میادین گازی شرایط 
متفاوت است و در زمستان گذشــته رکورد ۲۴۵ 
میلیون متــر مکعب تولید گاز در روز را داشــتیم، 
اظهار داشت: با ۱۵ پکیج شــامل میادین طوس، 
باباقیر و بیستون، ســرخون، دی، آغار، ارم، پازند، 
گردان و ایستگاه تقویت فشار شانون و میدان مدار 
و با توسعه این میدان ها، به اندازه بیش از چهار فاز 

پارس جنوبی به تولید گاز اضافه خواهد شد.
وی تاکید کرد: به دلیل شــرایط ناترازی گاز کشور 
از ســه میدان دی، آغار و طوس با اعتبارات داخلی 
تولید اولیه را خواهیم داشــت که در سال ۱۴۰۲ 
حدود ۱۰ میلیون متر مکعب بــه تولید اضافه می 
شود و سال آینده نیز ۱۰ میلیارد متر مکعب به تولید 
افزوده خواهد شد. حیدری ادامه داد: مجموع سرمایه 
گذاری طرح های این شرکت ۳.۶ میلیارد دلار است 

که باید فاینانس شود.

فاز ۱۱ پارس جنوبی به بهره برداری می رسد

افزایش ۱۲۰ میلیون متر مکعبی تولید گاز

جزئیات مالیات ستانی از کسبه 
و بازاریان

رئیس ســازمان امــور مالیاتی جزئیــات نحوه 
مالیات ستانی از کســبه خرد، اصناف و بازاریان 
را تشریح کرد. ســید هادی سبحانیان در صفحه 
شــخصی خود در توییتر نوشــت: برایــن باورم 
فرآیندهای مالیات ستانی از کسبه خرد، اصناف  و 
بازاریان باید بسیار ساده، شفاف وعادلانه باشد. لذا 
رویکرد امسال استفاده حداکثری از مزایای تبصره 
ماده ۱۰۰ ق م م  یعنــی پرداخت مالیات منصفانه  
مقطوع )مبتنی بر داده های سیستمی( بدون الزام 

ایشان به تسلیم اظهارنامه است.
بر اســاس این گزارش، مطابق ماده ۱۰۰ قانون 
مالیات های مســتقیم، مؤدیان مکلف هســتند 
اظهارنامه مالیاتی مربوط به فعالیت های شغلی 
خـود را در یک سال مالیاتی طبق فرمت تهیه شده 
توسط سـازمان امـور مالیـاتی کشـور، تنظیم و تا 
آخر خرداد ماه سال بعد به اداره امور مالیاتی تسلیم 
و مالیات متعلـق را بـه نرخ مذکور در ماده )۱۳۱( 

این قانون پرداخت کنند.
طبق تبصره این ماده، سازمان امور مالیاتی کشور 
می تواند برخی از مشاغل را که میزان درآمد فروش 
کالا و خدمات سالانه آنها حداکثر ده برابر معافیت 
موضوع ماده)۸۴( این قانون باشد از انجام بخشی 
از تکالیف مانند نگهداری اسناد و مدارک موضوع 
این قانون و ارائه ی اظهارنامه مالیاتی معاف کند. 
مالیات مؤدیان مذکور به صورت مقطوع تعیین و 
وصول می شود. در صورتی که مؤدی کمتر از یک 
سال مالی مشغول به فعالیت اقتصادی باشد، مالیات 
متعلق به همان نسبت محاسبه و وصول می شود. 
حکم این تبصره مانع از رسیدگی به اظهارنامه های 

مالیاتی تسلیم شده در موعد مقرر نخواهد بود.

افزایش بیش از ۲۹ درصد بلیت 
هواپیما تخلف است

پس از صدور مجوز افزایش ۲۹ درصدی قیمت بلیت 
هواپیما، انجمن شرکت های هواپیمایی نرخ های 
نامتعارف بلیت را منتشــر کرد کــه این قیمت ها 
دیشب اصلاح شد. روز پنجشــنبه افزایش بلیت 
هواپیما از سوی انجمن هواپیمایی اعلام شد. پیش از 
این سازمان هواپیمایی کشوری با شفاف سازی این 
موضوع و تنویر افکار عمومی، در اطلاعیه ای اعلام 
کرده بود که افزایش قیمت از سوی ایرلاین ها تابع 
شاخص های اقتصادی، نرخ تورمی و نرخ ارز است به 
گونه ای که نرخ بلیت با وجود عدم تغییر در طول ۲۲ 
ماه گذشته ثابت مانده اما حقوق و دستمزد کارکنان 
این بخش چه خصوصی و چــه دولتی بیش از ۵۰ 

درصد افزایش یافته است.
بنابراین نمی توان این فشار ناشی از شاخص های 
تورمی و گران شــدن قطعات و دســتمزدها را 
نادیده گرفت، لذا تأمین ایمنی صنعت هوانوردی، 
مستلزم بسته های حمایتی از سوی دولت جهت 
شرکت های هواپیمایی می باشد. حسن خوشخو 
معــاون هوانوردی و امــور بین الملل ســازمان 
هواپیمایی کشوری با اشاره به افزایش ۲۹ درصدی 
قیمت بلیت هواپیما و الزام بــه رعایت نرخ نامه 
انجمن ایرلاین ها از برخورد با گران فروشی بلیت 

هواپیما خارج از قیمت مصوب خبر داد.
حسن خوشخو معاون هوانوردی و امور بین الملل 
سازمان هواپیمایی کشوری در خصوص افزایش 
قیمت بلیت هواپیما گفت: افزایش ۲۹ درصدی 
قیمت بلیت هواپیما مصوب شــد و شرکت های 
هواپیمایی موظف به رعایت نرخ نامه ای که توسط 
انجمن ایرلاین ها در معرض دیــد افکار عمومی 
از طریق سایت رســمی انجمن منتشر می شود، 

خواهند بود.
وی اظهار داشت: هر چند شــرایط شرکت های 
هواپیمایی سخت تر شده و علاوه بر تورم، افزایش 
نرخ ارز هم که درصد بالایــی در هزینه های یک 
صندلی پروازی را شامل می شود بالاست، و شرایط 
مدیریت صنعــت را با چالش هــای بزرگی روبرو 
ساخته است، اما رعایت حقوق مردم از اولویت های 
این ســازمان می باشــد. معاون هوانوردی و امور 
بین الملل سازمان هواپیمایی کشوری بیان کرد: 
اگر سایت ها، اپلیکیشــن ها و سامانه های فروش 
اینترنتی، خارج از این محدوده قیمت، بلیت عرضه 
کنند، حتمأ از سوی سازمان تعزیرات حکومتی 
و سایر دســتگاه های نظارتی، مطابق با مقررات، 

برخورد صورت می گیرد.
محمد محمــدی بخش با اعلام موافقت ســتاد 
تنظیم بازار با افزایــش ۲۹ درصدی قیمت بلیت 
پروازهای داخلی گفت: پس از برگزاری جلسات 
شورای عالی هواپیمایی و شنیدن پیشنهادهای 
انجمن شــرکت های هواپیمایــی و نمایندگان 
شرکت های هواپیمایی، نرخی بابت افزایش قیمت 
بلیت پروازهای داخلی مشخص شد و برای تأیید و 

تصویب به ستاد تنظیم بازار رفت.
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نرخ بهره بین بانکــی در هفته منتهــی به ۲۷ 
اردیبهشت ماه با افزایش نسبت به هفته قبل از 
آن به ۲۳.۷۶درصد رسید. گزارش جدید بانک 
مرکزی از روند تغییرات نرخ سود بین بانکی نشان 
می دهد که این نرخ در هفته پایانی اردیبهشت 
ماه با افزایش نسبت به هفته قبل از آن به ۲۳,۷۶ 

درصد رسیده است.
نرخ بهره بین بانکی در هفته منتهی به چهارشنبه 
۲۰ اردیبهشت به ۲۳,۶۱ درصد شده بود. روند 
صعودی نرخ بهره بین بانکی از بهمن ماه ســال 
گذشته آغاز شد؛ از هفته منتهی به ۳۰ آذرماه، 
نرخ سود بین بانکی وارد کانال ۲۱درصدی شد 

و تا هفته منتهــی به ۱۹ بهمن مــاه در همین 
کانال در نوسان بود ولی از ۲۶ بهمن ماه این نرخ 
رکورد جدیدی در کانــال ۲۲درصدی به ثبت 
رســاند و حالا این نرخ در کانال ۲۳درصدی در 

نوسان است.
بانک مرکزی در واکنش به افزایش نرخ ســود 
بین بانکی، کریدور این نرخ را که پیش از این از 
۱۴ تا ۲۲ درصد بود به ۱۷ تا ۲۴ درصد افزایش 
داد، نــرخ بهره بین بانکی اما بار دیگر به ســقف 
کریدور جدید خود نزدیک می شــود و باید دید 
که بانک مرکزی اجازه شکسته شدن این سقف 

را خواهد داد یا نه.

بورس کالای ایران از پذیرش ۱۳ کالا و محصول متعلق 
به ۶ شــرکت در بازار اصلی و فرعی خبــر داد. به نظر 
می رسد با پذیرش های صورت گرفته، عرضه های جدید 
بورس کالا در راهند. براساس اطلاعیه مدیریت پذیرش 
بورس کالای ایران، کالای قیر و میلگرد فولادی متعلق 
به ۲ شــرکت برای عرضه در بازار اصلی پذیرش شد. 
پذیرش کالاها و محصول های مذکور پس از بررســی 
مدارک و مستندات در ســیصد و هشتادمین جلسه 

کمیته عرضه در ۲۵ اردیبهشت به تصویب رسید.
به این ترتیب، ۱۰ هزار تن قیر شرکت نورد لوله و پوشش 
نیزار که عرضه کننده آن شرکت یکتا تجارت صادرات 
میلاد است راهی بازار اصلی بورس کالای ایران می شوند. 
همچنین میلگرد فولادی شرکت صنایع فولاد پارس س 

یستان در بورس کالا پذیرش شدند.
مدیریت پذیرش بورس کالای ایران همچنین از پذیرش 
۱۱ کالای MDF خام، بیتومن انامل، پشــم شیشه، 
ضایعات مونتاژی خودرو، لاستیک ضایعاتی، ضایعات 

کارتن، قطعات بدنه ای خودرو، ضایعات باطری، ضایعات 
چوبی، ضایعات شیشه و ضایعات صندوق چوبی متعلق 

به ۴ شرکت در بازار فرعی بورس کالا خبر داد.
پذیرش کالاهای مذکــور پس از بررســی مدارک و 
مستندات در سیصد و هشتادمین جلسه کمیته عرضه 
در تاریخ ۲۵ اردیبهشت به تصویب رسید. به این ترتیب 
۲۰ هزار مترمکعب MDF خام شرکت صنایع چوب 
خزر کاســپین راهی بازار فرعی بورس کالا می شود. 
همچنین ۵ هزار تن بیتومن انامل شــرکت ورزیران و 
۴ هزار تن پشم شیشه شرکت پشــم شیشه ایران در 
بازار فرعی پذیرش شــند. علاوه بر این شاهد پذیرش 
۴ میلیون عدد ضایعات مونتاژی خودرو، ۱۰ هزار حلقه 
لاستیک ضایعاتی، ۴ هزار تن ضایعات کارتن، ۳ میلیون 
عدد قطعات بدنه ای خودرو، ۴۰ هــزار عدد ضایعات 
باطری، ۲ هزار تن ضایعات چوبــی، ۵۰ تن ضایعات 
شیشه و ۲۰ هزار عدد ضایعات صندوق چوبی شرکت 

ایران خودرو در بازار فرعی بورس کالا بودیم.

عضو اتــاق بازرگانــی ایران خاطر نشــان کرد: 
پاکســتانی ها به بازار ایران نیاز دارند چراکه این 
کشور از بعد اقتصادی ضعیف شده و سیل های 
اخیر زیرســاخت های پاکســتان را از بین برده 
اســت. علی ریگی میرجاوه با اشــاره به افتتاح 
بازارچه مشــترک مرزی ایران و پاکســتان در 
مرز پیشین و تاثیر آن در رونق مبادلات تجاری 
بین دو کشــور، گفت: در این بازارچه به صورت 
خرده فروشــی، خرید و فروش ها انجام خواهد 
شد که این موضوع برای محلی ها و مردم منطقه 

خوب است.
وی با بیان اینکه در این بازارچه کالاهای ایرانی و 
پاکستانی عرضه می شوند، افزود: حسن ایجاد این 
بازارچه ها معرفی کالاهای ایرانی به مردم و تجار 
پاکستانی است. به گفته ریگی میرجاوه؛ تجارت 
بین ایران و پاکســتان در این بازارچه با ارزهای 
محلی انجام می شــود. این فعال اقتصادی عدد 
مراودات تجارت بین دو کشور در سال گذشته را 
۲ میلیارد دلار عنوان کرد و تصریح کرد: مراودات 
تجاری دو کشور در یک سال اخیر رو به بهبودی 
رفته اســت و کالاهای صنعتــی و معدنی ایران 
به نســبت کالاهای کشاورزی بیشــتر در بازار 

پاکستان خواهان دارند.
وی با بیان اینکه مشــکل صادرات سیب به این 
کشور به قوت خود باقی است، افزود: امیدواریم 
حق گمرکی بالا برای صادرات سیب به پاکستان 
رفع شــود تا شــاهد صادرات این محصول به 
پاکستان باشیم؛ به نظر می رسد پاکستان و ایران 
تا ۳ ماه آینده تعرفه های تجاری بر ۵۰ قلم کالای 
ایرانی و ۵۰ قلم کالای پاکســتانی را بردارند که 
اگر این تعرفه ها برداشته شود رسیدن به عدد ۵ 
میلیارد دلار در تجارت با این کشور چندان دور 

از انتظار نیست.

عضو اتاق بازرگانی سیستان و بلوچستان در پاسخ 
به این پرسش که بانک های پاکستانی نسبت به 
تحریم های وضع شده علیه ایران متعهد هستند 
آیا تجار توانستند راه حل عبور از این تحریم ها را 
پیدا کنند؟ ادامه داد: تجار ایرانی و پاکستانی به 
صورت خودمانی و سنتی کارها را جلو می برنند و 
چندان تحریم ها خللی در این روابط ایجاد نکرده 
است؛ تجار دو کشور با یک تماس تلفنی کالا و 
پول جا به جا می کنند و اعتماد بین تجار دو کشور 
شکل گرفته اســت؛ به نظر بنده پاکستان جزو 
محدود کشورهای است که تجار راه های تجارت 

در شرایط تحریم را پیدا کردند.
وی با اشــاره به کالاهایی که از پاکســتان وارد 
ایران می شود، اضافه کرد: برنج، کنجد، نارنگی، 
انبه و میوه های گرمســیری از این کشــور وارد 
ایران می شود؛ همچنین سال گذشته ترانزیت 
کالاهای پاکســتانی از مرزهای ایران چشمگیر 
بود و کالاها از مرزهای ایرانــی عبور و به عراق، 
ترکیه و... ترانزیت می شدند. بنا به اظهارات این 
فعال اقتصادی؛ مشکلات در صدور ویزا برای تجار 
ایرانی رفع و صدور ویزا اینترنتی شده است و بعد 
از واریز پول در مدت زمان کوتاه برای تجار ویزا 

صادر می شود.
میرجاوه در پایان بیان کرد: پاکستانی ها به بازار 
ایران نیاز دارند چراکه این کشور از بعد اقتصادی 
ضعیف شده و با سیل های اخیر زیرساخت های 
پاکستان را از بین برده است؛ در حال حاضر دولت 
پاکستان برای واردات هیچ کالایی به این کشور 
گشــایش اعتبار نمی کند چراکــه دلار ندارد از 
این رو به تجار و بازرگانان این کشور اعلام کرده 
اســت که فقط می توانید با کشــورهای مراوده 
تجاری داشته باشــید که نیاز نباشد به آنها دلار 
بدهید و در این شرایط ایران بهترین گزینه است.

رئیس ســازمان برنامه و بودجه در همایش معرفی سند 
برنامه هفتم توسعه گفت: برنامه هفتم توسعه در ۲۲ فصل 
تهیه شده که مهمترین ویژگی این برنامه مردم پایه بودن 
و تلاش برای رفع ناترازی های کشــور است. داود منظور 
معاون رئیس جمهور در همایش معرفی سند برنامه هفتم 
توسعه گفت: از ویژگی های لایحه برنامه هفتم مسأله محور 
بودن و تلاش برای رفع ناترازی های کشور از جمله ناترازی 
بودجه، ناترازی انــرژی، ناترازی نظــام بانکی، افزایش 
اختیارات بانک مرکزی اســت. همچنین توجه به حوزه 
سلامت مردم و معیشت مردم، رفع ناترازی صندوق های 

بازنشستگی است.
رئیس سازمان برنامه و بودجه گفت: در حال حاضر نیاز 
کشــور به ســرمایه گذاری در حال افزایش است و باید 
ســرمایه گذاری ها در برنامه هفتم ترمیم شود. با وجود 
سرمایه گذاری دولت در بخش سلامت هنوز رضایت مردم 
در این بخش حاصل نشده است و برنامه تحول سلامت را 

با رویکرد نظام پاسخگویی به انتظارات جامعه مورد توجه 
قرار می دهیم.

معاون رئیس جمهور با بیان اینکه لایحه برنامه هفتم توسعه 
در کمیسیون منتخب دولت بررسی شده است، گفت: آنچه 
که امروز آماده و رونمایی شده است امیدواریم به زودی از 
سوی دولت به مجلس ارائه شود و بتواند پاسخ نیاز کشور 
در ۵ سال آینده باشد. منظور با بیان اینکه دولت سیزدهم 
برنامه محور اســت، گفت: این اولین دولتی است که در 
ابتدای کار سند تحول دولت مردمی را تهیه و امضاء کرده 
است. رئیس سازمان برنامه و بودجه گفت: لایحه برنامه 
هفتم بر اساس سه مجموعه از اسناد پشتیبان، احکام لایحه 
و سند مقررات دولت رونمایی شده و امیدواریم این لایحه 
بتواند زمینه حل مشکلات مردم را حل کند و زمینه تحول 
اداری و افزایش بهره وری را فراهم کند.وی همچنین گفت: 
لایحه برنامه هفتم دارای ۲۲ فصل و بخش های مختلف 

است که نگاه اصلی آن رفع ناترازی های کشور است. 

وزیر اقتصاد با تاکید بر انتشــار روایت های راستین، 
گفت: در حالی که به دلیل ناکارآمدی مدیریتی هزاران 
میلیارد تومان دارایی دولت خاک می خورد و همزمان 
دولت کاسه گدایی برای تامین مالی پروژه ها به دست 
می گرفت، اما متاسفانه روایت اولی که از مولدسازی 

دارایی های دولت ارائه شد، روایتی مجعول بود.
»سید احســان خاندوزی« در همایش گرامیداشت 
هفته ارتباطات و روابط عمومی با اشاره به ریشه دار 
بودن روایت های جعلی و جنگ روایت ها اظهار کرد: 
این نبرد قدیمی و دیرینه همواره وجود داشته و امروزه 
همچنان با شمایل جدیدی هرچند رخ عوض کرده، اما 
زنده و پابرجاست و آن اینکه از قدیم، زمانی که قرار بود 
یک فرد، گروه، دسته و یا حکومت را در اذهان عمومی 
تضعیف کنند تلاش می کردند علیه آنها روایت های 
جعلی را ترویج و تکثیر کنند آنچنان که گویا واقعیت 

همان ادعای دروغین است.

وی با اشاره به ریشــه دار بودن این موضوع حتی در 
صدر اسلام گفت: نمونه آن پذیرش این روایت جعلی 
علیه امیرالمومنین علی )ع( از سوی عده ای بود که 
می گفتند مگر علی نماز می خواند که در مسجد به 
شهادت رســیده بود؟ خاندوزی ادامه داد: در تاریخ 
ایران از دوران مشروطه تا ملی شدن صنعت نفت از ۱۵ 
خرداد ۴۲ تا امروز این کلید واژه بارها تکرار شده است.
خاندوزی با تاکید بر اینکــه روابط عمومی باید برای 
مقابله با روایت های جعلی متمرکز باشد، گفت: توفیق 
شــما توفیق یک جریان بزرگ و عدم موفقیت شما 
عدم موفقیت یک جریان خواهد بود فارغ از آنکه چه 
چیزی در واقعیت رخ می دهد. وزیر اقتصاد یادآور شد: 
باید برای مقابله پیش دستانه با روایت های جعلی و 
ساختن روایت های واقعی و راستین تدبیر کنیم چرا 
که متاســفانه روایت های جعلی و حتی بعضاً طنز و 

مضحک از منظر عامه قابل پذیرش خواهد شد.

ادامه روند افزایشی نرخ سود بین بانکی

نرخ بهره ۲۳.۷۶ درصد شد

پذیرش کالاهای جدید در بورس کالا

عضو اتاق بازرگانی ایران:

احتمال حذف تعرفه ۱۰۰ قلم کالا بین ایران و پاکستان

خاندوزی: روایت های اولیه از مولدسازی مجعول بودرونمایی از لایحه برنامه هفتم توسعه

گروه اقتصاد ایران وجهان
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واردات برنج در نخســتین ماه امســال با کاهش 
حدود ۵۲ درصدی مواجه شده است. در این میان 
هندی ها بزرگترین واردکننده و اماراتی ها گران 
ترین واردکننده برنج به ایران به شــمار می روند. 
بر اساس جدیدترین گزارش منتشر شده از سوی 
گمرک، در نخستین ماه ســال جاری ۷۷ هزار و 
۹۳۲ تن و ۱۷۱ کیلوگرم برنج به ارزشــی بالغ بر 
۲۶۱۳ میلیارد و ۷۱۶ میلیون تومان معادل ۹۱ 
میلیون و ۶۹۷ هزار و ۵۳۳ دلار وارد شــده است 
که از نظر وزنی و ارزش دلاری به ترتیب با کاهش 
۵۲ درصدی و ۶۶ درصدی مواجه شده اما از نظر 
ریالی رشد ۱۳۱ درصدی را نسبت به فروردین ماه 

سال ۱۴۰۱ تجربه کرده است.
امارات، هند، پاکســتان و مناطــق آزاد مبادی 
واردات برنج به کشــور در فروردین ماه امســال 

هســتند که هر یک به ترتیب بیــش از ۲۰۰۰ 
تن، بیــش از ۴۱ هزار تــن، بیــش از ۳۰ هزار 
 تن و بیش از ۳۰۰۰ تن ســهم در بــازار واردات 

برنج دارند. 
بر این اساس، هر یک از این کشــورها به ترتیب 
حدود چهار درصد، ۴۱ درصــد و ۵۱ درصد بازار 
برنج خارجی در ایران را مال خود کرده اند. البته 
برنج وارد شده از مناطق آزاد به حدود شش درصد 
می رســد اما از آنجا که مبدأ اصلی این محصول 
مشخص نیســت نمی توان آن را در این تقسیم 

بندی قرار داد. 
قیمت هر کیلوگرم برنج وارداتی از این کشــورها 
به صورت میانگین ۱.۱۸ دلار و معادل ۳۳ هزار و 
۵۳۸ تومان است که البته عوارض و حقوق گمرکی 
نیز به این نرخ هــا اضافه خواهد شــد. این عدد 

کاهش ۲۹.۱۷ درصدی و افزایش ۳۸۰ درصدی 
قیمت را از نظر دلاری و ریالی نسبت به نخستین 

ماه سال گذشته تجربه کرده است.
نگاهی بــه آمــار و جزئیات واردات برنج نشــان 
می دهد که هر کیلوگرم برنــج هندی حدود ۳۲ 
هزار تومان معادل ۱.۱۲ دلار قیمت دارد و پس از 
آن نوبت به برنج پاکستانی می رسد که کیلویی ۳۴ 
هزار و ۸۰۰ تومان و معادل ۱.۲۲ دلار است. البته 
هر کیلوگرم برنج اماراتی قیمت بالاتری نسبت به 
دو محصول وارداتی دیگر دارد، چراکه قیمت هر 
کیلوگرم برنج وارد شــده از این کشور به صورت 
میانگین ۳۶ هزار و ۳۱۷ تومــان و معادل ۱.۲۷ 
دلار اســت و به این ترتیب می توان تاجران این 
کشور را گرانفروش ترین واردکننده این محصول 

استراتژیک به ایران محسوب کرد.

قائم مقام باشــگاه تجار ایــران و آفریقا گفت: فروردین امســال، 
۷۱هــزار و ۸۷ تــن کالای ایرانی بــه ارزش ۳۱ میلیــون و ۴۸۱ 
هزار و ۲۳۴ دلار بــه ۲۳ کشــور آفریقایی صادر شــدکه بیش از 
 نیمــی از این آمــار مربوط به محصــولات آهنی و فــولادی بوده 

است. 
روح اله لطیفــی درباره تجارت ایــران با کشــور های آفریقایی در 
فروردین امسال گفت: در سبد صادراتی کالا های ایرانی به آفریقا در 
فروردین، ۲۹ هزار و ۶۰۲ تن محصولات آهنی به ارزش ۱۶ میلیون و 
 ۲۰۱ هزار و ۱۶۲ دلار با سهم ۵۱.۵ درصدی از کل صادرات به آفریقا 

در صدر قرار گرفت.
وی ادامه داد: پــس از آن، کود اوره با ۲۷ هــزار و ۱۷۲ تن به ارزش 
هفت میلیون و ۸۸۰ هزار دلار )ســهم ۲۵ درصدی(، مواد غذایی با 
ســه هزار و ۳۴۶ تن به ارزش ۲ میلیون و ۷۹۳ هزار دلار )سهم ۹ 
درصدی(، انواع قیر با ۶ هزار و ۲۹ تن به ارزش یک میلیون و ۷۹۳ 
هزار دلار )سهم ۶ درصدی( و سایر مشــتقات پترو پالایشگاهی با 
۲ هزار و ۵۲۴ تن بــه ارزش یک میلیون و ۴۰۷ هزار دلار )ســهم 
 ۴.۴ درصــدی( در رتبه هــای دوم تا پنجــم صادرات بــه آفریقا 

قرار گرفتند.
لطیفــی خاطرنشــان کرد: محصولات شــیمیایی و پلاســتیکی، 
ماشــین آلات صنعتی، کف پوش، ســولفور ســدیم، لاســتیک 
موتورســیکلت، بنتونیت، سیمان ســفید، گچ، دارو، اسباب بازی 

و ظروف شیشــه ای از دیگر کالا های صادره از ایران به قاره آفریقا 
در فروردین بود. قائم مقام باشــگاه تجار ایران و آفریقا در خصوص 
پنج مقصد نخســت صادراتی ایران به قــاره آفریقا گفــت: غنا با 
خرید ۱۵ میلیون و ۲۷۷ هزار و ۱۵۹ دلار )رشــد ۱۳۳درصدی(، 
آفریقــای جنوبی بــا ۹ میلیــون و ۲۲۱ هزار و ۵۳۷ دلار )رشــد 
۹۶درصدی(، تانزانیــا با یک میلیــون و ۹۴۷ هــزار و ۸۴۵ دلار 
)کاهش ۴۱درصدی(، کنیا با یک میلیون و ۲۰۳ هزار و ۹۰۲ دلار 
)کاهش ۶۰ درصدی( و سودان با یک میلیون و ۳۱ هزار و ۴۳۷ دلار 
 )رشد ۷۳۹ درصدی( پنج مقصد نخســت کالا های صادراتی ایران 

به آفریقا بودند.
وی درباره کالا هــای وارداتی از آفریقا توضیــح داد: ۶۳۴ تن مواد 
غذایی شــامل عصاره های نباتی، قهوه، چای، حبوبات و ... به ارزش 
سه میلیون و ۲۰۵ هزار و ۹۴۶ دلار با ســهم ۵۴.۵ درصدی از کل 
واردات از این قــاره، ۴۹۸ تن روغن ترانســفورماتور به ارزش یک 
میلیون و ۳۴۶ هزار دلار )ســهم ۲۳ درصدی(، سه هزار و ۱۵۰ تن 
منگنز به ارزش ۹۹۱ هزار و ۴۰۹ دلار )سهم ۱۷ درصدی(، ۳۶ تن 
تری اکسید کروم به ارزش ۱۵۲ هزار دلار همراه با تیغه تراش، ابزار 
صنعتی و هواکش و ... به ترتیب کالا های وارده به کشور از قاره آفریقا 

در فروردین امسال بود.
لطیفــی همچنیــن اظهــار داشــت: در فروردیــن امســال 
چهــار هــزار و ۳۲۹ تــن کالا بــه ارزش پنــج میلیــون و ۸۷۹ 

هــزار و ۴۸۲ دلار از ۹ کشــور آفریقایــی وارد کشــور شــد. 
 لطیفــی در خصــوص پنــج کشــور نخســت طــرف معاملــه 
با ایران بــرای واردات اظهار داشــت: آفریقای جنوبــی با فروش 
۲ میلیــون و ۵۴۰ هــزار و ۴۳۵ دلار )رشــد ۱۰۷ درصــدی(، 
کنگو با یــک میلیون و ۳۴۶ هــزار و ۴۲ دلار، غنا بــا ۸۷۹ هزار و 
۹۴۱ دلار، کنیــا با ۳۹۵ هــزار و ۸۳ دلار )کاهــش ۳۴ درصدی( 
و تانزانیا بــا ۳۵۳ هــزار و ۹۷۸ دلار )کاهــش ۴۰ درصدی(، پنج 
 کشــور نخســت فروش کالا به ایران در قاره آفریقــا در فروردین 

بود.
وی در پایان تاکید کرد: واردات ایران از آفریقا در فروردین امســال 
نسبت به مدت مشابه سال گذشته ۹۸ درصد افزایش یافته و صادرات 
غیرنفتی به این قاره نیز با کاهش ۷۳ درصدی همراه بوده است که 
توجه سیاستگذاران تجارت خارجی و فعالان این حوزه به رفع موانع 
صادرات به این بازار ۱.۳ میلیارد نفری به سرعت باید در کانون توجه 

قرار گیرد.
قائم مقــام باشــگاه تجــار ایــران و آفریقــا بیان داشــت: روند 
روبه رشــد صــادرات بــه ایــن قــاره در ۲ ســال اخیر نــه تنها 
نبایــد متوقف شــود، بلکــه این بــازار کشــش خریــد بیش از 
۱۰ میلیــارد دلار کالا هــای ایرانــی را در ســال دارد و بایــد در 
 مســیر افزایــش صــادرات کالا هــای کیفــی تلاش بیشــتری 

داشت.

نایب رییس اتحادیه طلا و جواهر اظهار داشت: 
خریدار نمی تواند عیار طلا را تشــخیص دهد، 
یعنی طلایی که می خرد عیار ۱۸ دارد یا ۱۴. از 
این رو به خریدار توصیه می کنیم که از واحدهای 
صنفی مجاز و مطمئن طلا بخرد چون هر مشکلی 

که پیش آمد بتواند پیگیری کند.
محمد کشتی آرای درباره خرید و فروش طلای 
۱۴ عیار و طلای خارجی در بازار و معاملات این 
طلا به عنــوان طلای ۱۸ عیار و مشــکلاتی که 
برای خریداران ایجاد می شود، اظهار داشت: باید 
توجه داشت که اینگونه نیست که تمام طلاهای 
خارجی عیار پایین داشته باشند و از سوی دیگر 
ممکن است فروشندگان هم این طلا را به عنوان 
طلای ۱۸ عیار خریداری کرده  باشند به همین 
دلیل اصرار داریم که مــردم از واحدهای مجاز 
نسبت به خرید طلا اقدام کنند و واحدهای مجاز 
به طور مرتب تحت کنترل و نظارت بازرســان 

هستند.
وی ادامه داد: خریــدار نمی تواند عیــار طلا را 
تشخیص دهد، یعنی طلایی که می خرد عیار ۱۸ 
دارد یا ۱۴. از این رو به خریدار توصیه می کنیم 

که از واحدهای صنفی مجاز و مطمئن طلا بخرد 
چون هر مشکلی که پیش آمد قابل پیگیری باشد، 
البته هیچ واحد مجازی نســبت به فروش طلا با 
عیار پست اقدام نمی کند اما این معاملات اگر در 
واحدهای غیر مجاز انجام شود، امکان پیگیری 
وجود ندارد چراکه اطلاعاتی از این فروشنده در 

اتحادیه موجود نیست.
نایب رییــس اتحادیه طلا و جواهر با اشــاره به 
کد ســازنده طلا گفت: بر روی تمــام طلاهای 
ساخته علامتی حک می شود که آن شماره نشان 
دهنده واحد و شماره متعلق به تولیدکننده طلا و 
مصنوع است. تمام طلاهایی که توسط واحدهای 
استاندارد اتحادیه ساخته شده اند باید این شماره 
را ثبت و حک کنند. کشتی آرای افزود: بر روی هر 

یک مصنوع طلا این شماره و کد ثبت می شود.  
وی همچنین دربــاره فــروش اینترنتی طلا از 
کاربری های دارای نماد اعتماد الکترونیکی گفت: 
تنها افرادی که دارای اینماد هستند، مجاز تلقی 
می شوند اما خریدار باید ریسک خرید اینترنتی 
را بپذیرد و توصیه می شود تنها از افرادی که به 
آن اعتماد دارند خرید اینترنتی را انجام دهند.     

رئیس اتحادیه فروشندگان دستگاه هاي صوتي 
و تصویري، تلفــن  همراه و لــوازم جانبي تهران 
گفت: گوشي آیفون ۱۴ از طریق رسمي و تجاري 
وارد کشور نشده و طبیعتا خرید و فروش آن نیز 

ممنوع است.
محمد رضا رمضان، رئیس اتحادیه فروشندگان 
دســتگاه هاي صوتي و تصویري، تلفن همراه و 

لوازم جانبي تهــران با بیان اینکــه آیفون ۱۴ از 
طریق مسافري به کشــور وارد مي شود، گوشي 
آیفــون ۱۴ از طریــق رســمي و تجــاري وارد 
 کشــور نشــده و طبیعتا خرید و فروش آن نیز 

ممنوع است.
وي گفــت: کمــاکان تصمیمي براي ریجســتر 
کردن این نوع تلفن همراه گرفته نشــده است. 

رئیس اتحادیــه فروشــندگان دســتگاههاي 
صوتي و تصویــري، تلفن همراه و لــوازم جانبي 
تهران با بیــان اینکه تصمیم اینکــه آیفون ۱۴ 
چه زماني ریجســتر و به صورت قانوني به کشور 
وارد شود با دولت اســت گفت: امید داریم تا هر 
 چه ســریعتر مشــکل برطرف و این بلاتکلیفي 

به پایان برسد.

رئیس اتحادیه تولیدکنندگان و فروشندگان پوشاک 
تهران در خصوص ســهم ایران در صنعت پوشاک 
جهان گفت: سهم سه میلیاردي ایران از صنعت ۱.۸ 
تریلیون دلاري پوشاک جهان نشــان از لزوم توجه 
به توان این بخش دارد. ابوالقاســم شیرازي، رئیس 
اتحادیه تولیدکنندگان و فروشندگان پوشاک تهران 
با اشاره به اهمیت جایگاه صنعت پوشاک در جهان 
بیان کرد: صنعت پوشاک در دنیا تا سال ۲۰۲۳ رشد 
۵.۴۸ درصدي را در خود دیــده تا جایي که گردش 
مالي آن نیز به ۱.۸ تریلیون دلار رسیده است، با توجه 
به آمارهاي وبسایت Statista، پوشاک ایران درآمد 
سه میلیارد دلاري داشته که این نشان از توان بالاي 

این بخش دارد.
شیرازي افزود: در بحث پوشاک مواد اولیه مورد نیاز، 
تنوع و ربط گســترده با درآمد و ســطح دهک هاي 
مختلف، امکان پراکندگــي در مناطق گوناگون در 
سطح کشور و به تبع آن اشتغالزایي اهمیت ویژه اي 
داشته و ارزش افزوده بالا و سوددهي صنعت پوشاک 
بسیار گسترده است و لذا این امر باعث تلاش بسیاري 
از کشورها در رسیدن به سهم بیشتري از این حوزه 

مي شود.
وي در ارزیابي استقبال مردم نسبت به خرید آنلاین 
اظهار کرد: بــا توجه به آمارها تا پایان ســال ۲۰۲۳ 
حدود ۷۹ درصد معاملات صنعت پوشاک به صورت 
آفلاین و تا ســال ۲۰۲۵، ۷۰ درصد خواهد بود، این 
موضوع تمایل مردم به خرید حضوري را نشان میدهد 

گرچه به مرور زمان طبق این آمار مردم رو به خرید 
اینترنتي خواهند آورد.

رئیس اتحادیه تولیدکنندگان و فروشندگان پوشاک 
تهران با تاکید بر اهمیت حمایت دولت از شــاغلان 
این صنعت بیان کرد: با حمایت دولت و ساماندهي 
حوزه طراحي و مد ایراني- اســلامي شاهد رونق در 
این صنعت خواهیم بود پوشاک یکي از نمادهاي مهم 
فرهنگي و هویت ملي هر کشوري به حساب مي آید 
و سرمایه گذاري ها در این بخش مي تواند علاوه بر 
جنبه اقتصادي یک مزیت فرهنگي نیز داشته باشد 
و باید سهم بیشتري در تعامل با دیگر کشورها برقرار 

کنیم.
شــیرازي همچنین به نقش پژوهــش و نوآوري در 
این صنعت اشاره کرد و ادامه داد: پژوهش و نوآوري 
جزء جدایي ناپذیر پوشاک است اگر توسعه علمي، 
فرهنگي و صنعتي مي خواهیم باید ابتدا پژوهش را 
ارتقا بخشیم و در قسمت نوآوري حرفي براي گفتن 
داشته باشیم. حدود ۱۰ سال اســت که در اتحادیه 
تولید کنندگان و فروشندگان پوشاک تهران بخش 
پژوهش و نوآوري تاسیس شده و راهکارهاي رونق و 
آسیب شناسي جهت بررسي به کارشناسان این حوزه 

سپرده شده است.
وي افزود: پیشنهاد شبیه ســازي مدل پارک علم و 
فناوري پوشاک و منسوجات هند در تهران هم داده 
شده و در صورت ســاخت این مرکز در ایران که بر 
پایه اتکا بر اتحادیه هاي صنفي و با توجه به شرایط 

جغرافیایي و منطقه اي شــکل خواهد گرفت شاهد 
پیشرفت بیشتر صنعت پوشــاک در کشور خواهیم 
بود. همچنین تدوین طرح جامع پوشاک نیز انجام 
شده که در این طرح به ساماندهي چادر مشکي، طرح 
ســاماندهي مد، عفاف و حجاب در کشور، پیشنهاد 
تقریب فرهنگي جوامع اســلامي از طریق پوشاک، 
تدوین فصلنامه پوشاک و طرح کنترل قیمت پوشاک 

پرداخته شده است.
رئیــس اتحادیه تولیدکننــدگان و فروشــندگان 
پوشــاک تهران در خصــوص نحوه نظــارت بر بر 
واحــد هاي تولیــدي و اصنــاف بیان کــرد: گروه 
هاي ارشــادي متشکل از بازرســین، کارشناسان و 
معتمدین صنف همــه روزه به واحــد هاي صنفي 
مراجعه و پوشــاک هاي عرضــه شــده را ارزیابي 
کرده و در بــازه هاي زماني مرتب نیــز پیامک لزوم 
 رعایت شئونات اســلامي و نظامات صنفي را ارسال 

مي کنند.
شیرازي با اشاره به اینکه طراحان مد نیز در عضویت 
این اتحادیه هستند گفت: از سال ۱۳۹۹ نیز با توجه 
به اهمیت طراحان لباس و مد، این رسته شغلي نیز 
زیر مجموعه اتحادیه پوشاک قرار گرفت که امتیازات 
مختلفي نظیر معرفي به تولید کنندگان، شرکت در 
نمایشگاه ها، شرکت در کلاس هاي آموزشي و... به 
اعضا تعلق مي گیرد. همچنین ۵۰۰ طراح مد و لباس 
عضو اتحادیه هستند و شناسایي و عضوگیري دیگر 

واجدین شرایط نیز ادامه دارد.

کارشناس اقتصادی گفت: 
با تســهیل ورود تحقیق و 
توسعه و صرفه یافتن ورود 
تکنولوژی به صنایع از محل 
اعتبار مالیاتی و همچنین 
مدل موفق بومی ســازی در صنعت نفت کشور و با 
توجه به اینکه همه منابع و مــواد اولیه تولید را در 
اختیار داریم، امکان جهش بزرگ صنعتی در کشور 

از مسیر دانش بنیان شدن اقتصاد ملی وجود دارد.
 به گزارش فارس، جمشــید عدالتیان، با تأکید بر 
ضرورت دانش بنیان شدن اقتصاد ملی تصریح کرد: 
همه کشورهای در حال توسعه کشورهایی هستند 
که در قسمتی از موادی که تولید می کرده اند و مورد 

نیاز کشورهای صنعتی بوده است، رشد کرده اند و در 
بقیه بخش های  رشد نکرده اند؛ مثلًا در مالزی رشد 
تولید کائوچو را شــاهد بودیم یا در کشور ما بخش 
نفت رشد کرده و بقیه مغفول مانده است؛ در کشوری 
چوب و در کشور دیگری قهوه مورد توجه قرار گرفته 
و موجب شده اســت که رشــد در این کشورها به 

صورت یک دست در همه  حوزه ها اتفاق نیفتد.
به گفته  این کارشناس اقتصادی، برخی از کشورها 
مثــل مالزی یا کشــورهای جنــوب خلیج فارس 
توانسته اند مسیر توســعه را طی کنند و از طریق 
سرمایه گذاری مجدد درآمدی که از آن بخش خاص 
به دست آورده اند، اقتصاد ملی شان را دانش بنیان 
کنند؛ این کشورها توانسته اند اندک اندک خودشان 
را از خام فروشی یا تک محصولی بودن برهانند. این 
موضوع در کشور ما طی سالیان گذشته مطرح بوده 

است و هنوز هم در مورد آن صحبت می کنیم. وی 
در ادامه گفت: در مورد ضرورت این موضوع که باید 
با اعمال سیاست هایی به سمت دانش بنیان کردن 
اقتصاد ملی حرکت کنیم و خود را از شرایط فعلی 
نجات دهیم، شکی نیســت. این راه را کشورهایی 
مانند عربستان، ترکیه، امارات و مالزی رفته و موفق 
شــده اند؛ ما هم اگر می خواهیم از خام فروشــی 
خلاص شویم، باید سیاســت گذاری های دقیقی 
داشته باشیم و آن ها را به درستی اجرا کنیم. نمونه 
های موفقی پیش روی ما وجود دارد که چه طور از 
درآمدهای نفتی و دیگر محصولات برای توســعه 

استفاده کنیم.
عدالتیان ادامه داد: کارآفرینی در کشــور ما به سه 
دوره تقســیم می شــود. کارآفرینی آب محور که 
در حوزه ی کشاورزی بود. کارآفرینی امتیازمحور 

یا خام فروشی که نفتی بود و بیشــتر کارآفرینان 
به صورت مستقیم به نفت و پتروشیمی وصل می 
شدند. مرحله ی سوم، کارآفرینی مهارت محور یا 
دانش بنیان است. به گفته  این کارشناس اقتصادی، 
آلمان و کشورهای توســعه یافته از کارآفرینی نوع 
سوم یعنی دانش بنیان استفاده کرده و به پیشرفت 
دســت یافته اند؛ باید ببینیم اراده ای در کشور ما 
وجود دارد که مســئله ی دانــش بنیانی را تحقق 

بخشد و کشور را از مزایایش بهره مند کند یا خیر.
 این کارشــناس اقتصادی با اشــاره به بیانات مقام 
معظم رهبری در سال جدید در خصوص ضرورت 
دانش بنیان شدن اقتصاد ملی به منظور دور شدن از 
خام فروشی، تصریح کرد: دانش بنیان کردن اقتصاد 
ملی یک ضرورت است؛ باید کل سیستم و ساختار 
کشور دانش بنیان شود، دولت باید دانش بنیان شود، 

دانشگاه ها لازم است به ســمت نسل چهارم بروند، 
صنعت کشور نیز با کمک شرکت  های دانش بنیان به 
سمت دانش بنیان شدن پیش برود. با تسهیل ورود 
تحقیق و توســعه و صرفه یافتن ورود تکنولوژی به 
صنایع از محل اعتبار مالیاتی و همچنین مدل موفق 
بومی سازی در صنعت نفت کشور و با توجه به اینکه 
تمامی منابع و مواد اولیه تولید را در اختیار داریم؛ 
امکان جهش بزرگ صنعتی در کشور از مسیر دانش 

بنیان شدن اقتصاد ملی وجود دارد.
بنابراین گزارش  پس از اعمال تحریم های همه جانبه 
بر اقتصاد کشورمان، در دولت یازدهم و دوازدهم به 
جای خنثی کردن اثرات تحریــم ها، به دنبال رفع 
آن ها با مذاکره رفتیم. این روش نتیجه ای برایمان 
نداشت و  حتی موجب شد که اقتصاد ایران یک دهه 
درجا بزند. به طوری که تشــکیل سرمایه در سال 
تحویل دولت دوازدهم منفی شد. بنابراین، نیاز است 

همه چیز از نو ساخته شود.
چنانچه هم راســتا با بیانات مقــام معظم رهبری، 
دانش بنیان کردن صنایع و اقتصاد ملی در دستور 
کار قرار بگیرد، نتیجه آن ایجاد بستری برای فعالیت 

شــرکت های دانش بنیان و متخصصــان داخلی 
خواهد بود که اتفاق مثبت و بزرگی به شمار می رود. 
حالا وقت آن است که با یک برنامه ریزی دقیق به 
سمت دانش بنیان کردن اقتصاد ملی گام برداریم و 
همچنان که در عرصه های مختلف مانند تسلیحات 
و صنایع نفت و گاز پیشرفت داشته و گام هایی در 
راستای دانش بنیانی برداشــته ایم، در حوزه های 

دیگر نیز پیش برویم.
مســیر دانش بنیان شــدن اقتصاد ملی را می توان 
در قانون جدید و تحولی جهش تولید دانش بنیان 
دید. جایــی که علاوه بر اصلاح نظــام تامین مالی 
اقتصاد دانش بنیان، برای ورود فناوری به صنعت نیز 
سیاست های مهم و جدیدی نظیر اعتبار مالیاتی با 
کارکرد تامین مالی بخش های مختلف صنعتی در 
تحقیق و توسعه پیش بینی شــده است. در زمینه 
بومی ســازی تجهیزات و فرآیندهای گلوگاهی نیز 
اخیراً با سازوکار بومی سازی و مسیر تولید بار اول 
این اقلام راهبــردی و فرآیندهای گلوگاهی زمینه 
داخلی سازی و بومی ســازی صنعتی کشور فراهم 

شده است.

شایلی قرایی
News kasbokar@gmail.com

گلوگاه های داخلی سازی و بومی سازی صنعتی کشور فراهم شده است

جهش صنعتی در گرو اقتصاد دانش بنیان 

واردات برنج نصف شد

تفاوت طلای ۱۴ عیار با ۱۸ قابل تشخیص نیستصادرات بیش از ۳۱ میلیون دلاری ایران به آفریقا

خرید و فروش آیفون ۱۴ همچنان ممنوع است

سهم ۳ میلیاردي ایران در گردش مالي ۱.۸ تریلیون دلاري پوشاک

تولید ثروت بر بستر اقتصاد دیجیتال 
مهدی غیبی، کارشناس فناوری 

شــرکتهای دانش بنیان با ارایه راهکارها و روش های نوین به بخش صنعت می توانند چرخه تولید و 
درآمدزایی را بهبود ببخشند. در این بین با کاهش هزینه ها در بخش صنعت به دست شرکتهای دانش 
بنیان، تولید به صرفه کلید می خورد. این شرکتها به دلیل استفاده از نوآوری های روز دنیا، می توانند 

جهش بزرگ صنعتی در کشور را رقم بزنند. 
شرکتهای دانش بنیان بستر راه اندازی اقتصاد دیجیتال را فراهم می کنند. اقتصاد دیجیتال هم می تواند 
با کاهش هزینه های مبادله، کمرنگ کردن واسطه گری در حوزه های کسب و کار، ارتقای شفافیت و 
افزایش اثربخشی و همچنین افزایش قدرت ذی نفعان به ویژه مشــتریان در کسب و کارها و صنایع 
مختلف و محوریت یافتن فناوری های پیشرفته و دانشی تغییرات اساسی در قاعده بازی های اقتصاد 

سنتی ایجاد کرده و روند تولید ثروت را افزایش دهد.
از آنجا که اهداف کسب وکارهای نوپا در راستای فرمایشات رهبر انقلاب و اقتصاد مقاومتی است بنابراین 
فرصتی برای جامعه ما فراهم شده است که چنانچه استفاده درستی از آن شود به توسعه اقتصادی کشور 
کمک شایانی خواهد کرد. با ایجاد تعریف درست از کســب و کارهای نوظهور برای قشر تحصیل کرده 
جامعه می توان فرصت   های خوبی را در بازار کار ایران فراهم کرد. به طوریکه در حوزه های مختلف کاری، 

مشاغل متعدد داشته و از تک بعدی شدن جلوگیری به عمل می آید.
برای بقا در اقتصاد دیجیتال باید نوآور بود. با توجه به کوتاه بودن چرخه عمر محصولات و خدمات در 
اقتصاد دیجیتال، نوآوری، استراتژی اصلی کسب و کارهای موفق است و در نهایت سرعت بالای رشد و 
انتشار فناوری ها یکی از ویژگی های اقتصاد دیجیتال است. چرخه حیات فناوری در این اقتصاد کم است. 
فناوری ها در این اقتصاد به سرعت رشد می کنند و با بلوغ رسیدن به عنوان یک فناوری تحول آفرین، 

نقش آفرینی می کند. 
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فناوری و 
اطلاعات

میانگین سرعت اینترنت ثابت یک پله ارتقا یافت
افت ۷ پله ای اینترنت سیار در تهران

آخرین آمار سایت »اسپیدتســت« از رشد یک رتبه ای ســرعت اینترنت ثابت 
و افت یک پله ای اینترنت ســیار در کشــورمان حکایت دارد. اینترنت سیار در 
تهران نیز با هفت پله افت مواجه شده است. ســایت جهانی اسپیدتست در آمار 
جدید که از ماه آوریــل )۱۲ فروردین تا ۱۰ اردیبهشــت( ارائه کرده، به افزایش 
 ســرعت اینترنت ثابت و کاهش یک پله ای ســرعت اینترنت سیار در کشورمان

 اشاره دارد.
بر اساس این آمار جدید که مبنای آن شاخص »میانه« است، اینترنت ثابت ایران 
با یک رتبه ارتقاء نسبت به ماه گذشته به جایگاه ۱۴۶ رسید. سرعت دانلود اینترنت 
ثابت ۱۱.۹۷ مگابایت بر ثانیه، سرعت آپلود ۲.۲۸ مگابایت بر ثانیه و میزان تاخیر 
)latency( ۳۰ میلی ثانیه است. در این آمار سرعت دانلود و آپلود نسبت به ماه 

گذشته افزایش داشته، اما تاخیر همچنان روی عدد ۳۰ میلی ثانیه است.
افت یک رتبه ای اینترنت ســیار در آمــار مربوط به این ماه ســرعت دانلود را به 
۳۵.۹۸ مگابایت بر ثانیه، سرعت آپلود را به ۱۰.۹۵ مگابایت بر ثانیه و میزان تاخیر 
)latency( را به ۲۹ میلی ثانیه رسانده اســت. در رتبه بندی مربوط به پایتخت 
کشــورهای جهان که به تازگی به آمار این سایت اضافه شــده، جایگاه تهران در 
میان پایتخت های جهان اکنون در بخش اینترنت سیار با هفت رتبه افت به ۸۶ و 

اینترنت ثابت با ۲ رتبه ارتقاء به ۱۶۲ رسیده است.
بر اساس شاخص »میانه«، سرعت دانلود اینترنت سیار در تهران ۳۵.۵۴ مگابیت 

بر ثانیه، سرعت آپلود ۱۰.۵۸ مگابیت برثانیه و میزان تاخیر ۲۴ میلی ثانیه است.
در بخش اینترنت ثابت، اکنون »میانه« ســرعت دانلود ۱۳.۱۹ مگابیت برثانیه، 
ســرعت آپلــود ۲.۷۲ مگابیت برثانیــه و میــزان تاخیــر ۲۸ میلــی ثانیــه 
اســت. این وب ســایت برای ســنجش رتبه و کیفیت اینترنت در کشــورهای 
 جهان از شــاخص میانــه Median که نقطه وســط داده های آماری اســت،

 استفاده می کند.

ظرفیت شبکه انتقال کشور ۷،۶ ترابیت افزایش یافت
مدیرعامل شرکت ارتباطات زیرساخت از تحقق ۴۰ درصدی افزایش ۲۰ ترابیت 

بر ثانیه ظرفیت شبکه انتقال کشور بر اساس توان داخلی خبر داد.
به گزارش مرکز روابط عمومی و اطلاع رسانی وزارت ارتباطات و فناوری اطلاعات، 
محمد جعفرپور، مدیرعامل شرکت ارتباطات زیرســاخت، با اشاره به برگزاری 
مراسم افتتاح پروژه های ارتباطی وزارت ارتباطات و فناوری اطلاعات هم زمان با 
روز ارتباطات که با حضور رئیس جمهوری انجام شد، گفت: یکی از پروژه هایی که 

در این مراسم افتتاح شد، توسعه و ارتقاء پایداری شبکه انتقال بود.
وی با اشاره به اینکه ظرفیت شبکه انتقال در ابتدای شروع به کار دولت سیزدهم، 
۳۵،۸ ترابیت بر ثانیه با بکارگیــری از تجهیزات خارجی بــود، افزود: در دولت 
ســیزدهم، وزارت ارتباطات برنامه ریزی کرد که تا پایان سال ۱۴۰۲ یعنی ظرف 
مدت ۳۶ ماه ظرفیت انتقال کشور رو ۲ برابر افزایش پیدا کند که ۷۰ درصد از این 
افزایش با استفاده از تجهیزات بومی باشد. بنابراین برای نخستین بار قراردادی به 
ارزش ۷۰۰ میلیارد تومان که بزرگ ترین قرارداد بومی سازی شرکت زیرساخت 
و وزارتخانه محسوب می شد، منعقد و قرار شد با استفاده از تجهیزات بومی، ۲۰ 

ترابیت  بر ثانیه به ظرفیت شبکه انتقال کشور اضافه شود.
جعفرپور با بیان اینکه خرسندیم که اعلام کنیم حدود ۴۰ درصد از این بومی سازی 
محقق شده است، تصریح کرد: به عبارتی ظرفیت شبکه انتقال کشور ۷،۶ ترابیت بر 
ثانیه افزایش یافت که در مراسم افتتاح پروژه های ارتباطی وزارت ارتباطات توسط 
ریاست محترم جمهوری افتتاح شــد و در مدار قرارگرفت و هم اکنون به صورت 

عملیاتی در حال استفاده است.
معاون وزیر ارتباطات خاطرنشان کرد: جالب اســت که بدانید هم زمان با انعقاد 
قرارداد داخلی، نمایندگان شرکت های رقیب خارجی پیگیر جذب این پروژه ها 
بوده و توان داخلی ایران را انکار می کردند، بااین حال ما با اعتماد به توان نخبگان 
جوان ایرانی قرارداد را منعقد کردیم و خوشبختانه آن شرکت  داخلی نیز در این 

حوزه سربلند شدند.
مدیرعامل شرکت ارتباطات زیرســاخت تاکید کرد: با حمایت صورت گرفته از 
شرکت داخلی تولیدکننده تجهیزات شبکه انتقال و با تکیه بر تجربه موفق پشت 
سر گذاشــته در داخل کشــور، تعدادی از آن ها به صادرکننده تجهیزات شبکه 

تبدیل شده اند.

انعقاد 5 قرارداد تولید بار اول با حجم 11 میلیون یورو با 
دانش بنیان ها

مدیر دبیرخانه تولید بار اول معاونت علمی و فناوری ریاست جمهوری اعلام کرد: 
در ۳۰ اردیبهشت ماه جاری و در آخرین روز نمایشگاه نفت، گاز و پتروشیمی، ۵ 

قرارداد تولید بار اول به ارزش ۱۱ میلیون یورو منعقد خواهد شد.
به گزارش معاونت علمی، فناوری و اقتصاد دانش بنیان ریاست جمهوری، تولید 
بار اول، سیاستی تسهیل کننده از سوی معاونت علمی و فناوری است که طی آن 
شرکت های مختلف می توانند با ترک تشریفات و مراحل مناقصات، تجهیزات مورد 

نیاز خود را از طریق شرکت های دانش بنیان تأمین نمایند.
علی اکبر پرچ  مدیر دبیرخانه تولیــد بار اول معاونت علمی با اشــاره به حضور 
شرکت های دانش بنیان در بیست و هفتمین دوره از نمایشگاه بین المللی نفت، 
گاز، پالایش و پتروشیمی، گفت: در این نمایشگاه ۵ قرار داد تولید بار اول منعقد 
خواهد شد که از این تعداد، دو قرار داد مربوط به شرکت ملی حفاری ایران و ۳ قرار 

داد مربوط به شرکت ملی نفت خیر جنوب می شود.
وی با بیان اینکه این دو شرکت کارفرما، ذیل شرکت ملی نفت قرار دارند، اظهار 
کرد: ارزش این ۵ قرار داد ۱۱ میلیون یورو اســت و بعد از انعقاد این قراردادها دو 
شرکت کارفرما و طرف های دانش بنیان فرصت خواهند داشت تا اجرا این قراردادها 

را پیگیری کنند.
پرچ خاطر نشــان کرد: در حال حاضر قرار اســت این ۵ قرارداد فردا شــنبه ۳۰ 
اردیبهشت ماه در حاشیه نمایشگاه نفت، گاز و پتروشیمی به امضا برسد. ممکن 
است قراردادهای دیگری مطرح شــود، ولی در حال حاضر این ۵ قرار داد در این 
نمایشگاه رونمایی خواهد شد. وی تولید بار اول را طرح ها و پروژه هایی دانست که 
تاکنون به دلیل نبود فناوری آنها در داخل کشور، شرکت های متقاضی در قالب 
مناقصه، از طریق شرکت های بارزگانی و واسط، از طریق واردات، تامین می کنند.

مدیر دبیرخانه تولید بار اول معاونت علمــی اضافه کرد: در ماده ۱۰قانون جهش 
تولید دانش بنیان، تاکید شده است، که اگر شرکت متقاضی یک فناور، تشخیص 
دهد که یک فناوری برای اولین بار در کشــور تولید می شود و مشابه آن قبلا در 
کشور نبوده است، با تایید کارگروه تولید بار اول که ذیل معاونت علمی، فناوری و 
اقتصاد دانش بنیان ریاست جمهوری و شورای راهبردی فناوری کشور قرار دارد، 
مجوز ترک تشریفات مناقصه صادر و شرکت متقاضی با شرکت های دانش بنیان 

وارد قرار داد می شوند.
وی یاداور شد: بر این اساس کارگروه تولید بار اول، توانمندی شرکت های دانش 
بنیان را برای اجرای پروژه ای برای بار اول، تایید و همچنین این کارگروه بر اجرای 
طرح برای بار اول در کشــور صحه گذاری می کند. مدیر دبیرخانه تولید بار اول 
معاونت علمی با بیان اینکه در هر کدام از این قراردادها، یک کارفرما حضور دارد، 
افزود: به ازای هر کدام از این طرح ها نیز یک شــرکت دانش بنیان قرار دارد که 

مجری پروژه محسوب می شوند.

اخبار

وزیــر ارتباطــات و فناوری 
اطلاعــات گفــت: یکــی از 
خدمــات وزارت ارتباطات در 
۲۰ گذشته جابه جایی بیش 
از ۳۵۰ میلیون بسته پستی به 
مقاصد دور و نزدیک است. طی سالهای گذشته روش های 
گوناگونی برای حمایت از پلتفرم های داخلی مانند وام های 
پنج میلیارد تومانی، پهنای باند مناسب، ارائه فضای هم 
مکانی به صورت رایــگان و کاهش تعرفه مصرف دیتا به 
یک سوم تعرفه اینترنت درنظر گرفته شد، همچنین برای 
کسب و کارهایی که اواخر شــهریورماه سال گذشته به 
دلیل ایجاد محدودیت برای برخی پلت فرم های خارجی 
زیان دیده بودند، بسته حمایتی ویژه ای درنظر گرفته شد 

که شامل ۳۰ نوع حمایت دولتی بوده است.
حال با گذشــت بیش از هشــت ماه از اتفــاق رخ داده 
مسئولان معتقدند اکنون روند طبیعی کسب و کارهای 
اینترنتی در جریان اســت؛ وزیر ارتباطــات و فناوری 
اطلاعات با استناد بر آمار شرکت ملی پست اواخر سال 
گذشته به ایسنا اعلام کرد: آمار ترافیک شرکت ملی پست 
از نظر جابجایی تعداد مرسوله ها، نسبت به شهریورماه 
افزایش پیدا کرده است. این آمار در ماه های مهر و آبان 

کمی افت داشت اما اکنون هم درآمد شرکت ملی پست 
و هم تعداد مرسوله ای که جابه جا می کند، افزایش پیدا 
کرده است. در همین رابطه به تازگی، عیسی زارع پور- 
وزیر ارتباطات و فناوری اطلاعات- با انشار پستی در یک 
شبکه اجتماعی داخلی اظهار کرد:  یکی دیگر از خدمات 
وزارت ارتباطات در ۲۰ ماه گذشــته، جابجایی بیش از 
۳۵۰ میلیون بسته پستی به مقاصد دور و نزدیک در شهر 
و روستا اســت. وی افزود: در شرایطی که اقبال به خرید 
اینترنتی بیش از گذشته شده است، پست نقش مهمی در 
توسعه کسب و کارهای اینترنتی دارد. به همه همکارانم 

در شرکت ملیّ پست خداقوت عرض می کنم.
گفتنی است چندی پیش مدیرعامل شرکت ملی پست 
هم از افرایش ۱۱ درصدی ترافیک مرســولات پستی 
نسبت به سال گذشته خبر داده بود. لیائی معتقد است 
امسال با توجه به شرایط فراهم شده برای فروشگاه های 
اینترنتی که از پلت فرم های داخلی استفاده کنند، حدود 
۱۱ درصد نسبت به سال فروردین سال گذشته افزایش 
ترافیک داشته اند که این نشان دهنده این است مردم به 
شبکه ها و سکوهای داخلی اطمینان کرده اند و درحال 

رونق آن هستند.
وزیر ارتباطات و فناوری اطلاعــات همچنین از امکان 
دسترسی پرســرعت برنامه نویســان و متخصصین به 
سایت های تحریمی با ســامانه online.۴۰۳ خبرداد. 
عیســی زارع پور وزیر ارتباطات و فناوری اطلاعات در 

یکی از پیامرسان های بومی گفت: مدعیان حقوق بشر، 
ســرویس های متعدد و مهمی را بــرای کاربران ایرانی 
مسدود کرده اند که اغلب توســط برنامه نویسان برای 

توسعه سرویس های داخلی استفاده می شوند.
وی افزود: یکــی از اقدامات برای حل این مشــکل، راه 
اندازی ۴۰۳ بود که دسترسی به صدها سرویس تحریمی 
را فراهم کرده که نیم میلیون نفر در یک ماه گذشته از 
آن اســتفاده کرده اند. زارع پور گفت: برنامه نویسان و 
متخصصین می توانند با سامانه online.۴۰۳ دسترسی 

پرسرعت به سایت های تحریمی داشــته باشند. ۴۰۳ 
پلتفرمی برای برنامه نویســان و توسعه دهندگان کشور 
اســت که امروزه با انــواع تحریم و اختلال در توســعه 
پروژه های مورد نظرشان مواجه هســتند. این پروژه با 
پشتیبانی از پروتکل های مختلف به کاربران این امکان 
را می دهد که با حذف مشکلات موجود به کتابخانه ها و 
وبسایت هایی که برای توسعه نیاز دارند دسترسی داشته 
باشند. این سایت به مرور زمان با بازخورد کاربران تکمیل 

می شود تا تمام مشکلات این جامعه را رفع کند.

وزیر ارتباطات خبر داد:

دسترسی پرسرعت برنامه نویسان به سایت های تحریمی 
News kasbokar@gmail.com

ثروت زاکربرگ امسال حدود ۴۴ میلیارد دلار افزایش 
پیدا کرده است که بیشترین افزایش در میان افرادی 

بوده که شاخص میلیاردرهای بلومبرگ رصد می کند.
مارک زاکربرگ که سال گذشــته همه وقت و حواس 
خود را روی متاورس )دنیای مجازی( گذاشته بود، مایل 
است هر چه لازم است هزینه کند تا واقعیت مجازی را 
تحت نفوذ در بیاورد. ایــن موضوع به بهای پول و وقت 
زیادی برای او تمام شد و در یک مقطع، ثروت او که تا 

چند سال پیش، ســومین فرد ثروتمند جهان بود، از 
بیش از ۱۰۰ میلیارد دلار، کاهش خیره کننده ای پیدا 
کرد. اما از ابتدای سال میلادی جاری تاکنون، زاکربرگ 
به دنیای فیزیکی متمرکز شــده و ابتــدا، هزینه ها در 
شرکت متا پلتفرمز را کاهش داده و اکنون روی رقیبی 

برای توییتر ایلان ماسک کار می کند.
به نظر می رســد این تــلاش به ثمر نشســته و ثروت 
زاکربرگ که عمدتا مربوط به سهام شرکت متا است، 

امســال حدود ۴۴ میلیارد دلار افزایش پیدا کرده که 
بیشــترین افزایش در میان افرادی بوده که شــاخص 

میلیاردرهای بلومبرگ رصد می کند.
با وجود این که ســهام متا در معاملات روز جمعه بازار 
نیویورک، با اندکی کاهش بسته شد اما تاکید زاکربرگ 
روی بهره وری، باعث شده است سهام متا در شاخص 
"اس اند پی ۵۰۰"، امسال در رتبه دوم بهترین عملکرد 
قرار بگیرد و رشد بیش از ۱۰۰ درصدی داشته و ثروت 

خالص زاکربرگ را به ۸۹.۹ میلیارد دلار رسانده است.
بر اساس گزارش بلومبرگ، پلتفرم اینستاگرام شرکت 
متا، به دنبال آن اســت که تا ماه آینده، رقیب توییتر 
را راه اندازی کند. به گفته منابع آگاه، این اپلیکیشــن 
مبتنی بر متن، اکنون توسط سلبریتی ها و اینفلوئنسرها 
آزمایش می شود. به گفته تحلیلگران بلومبرگ، متا در 
مقایسه با رقیبان کوچکتر توییتر، شانس بهتری برای 

رقابت با این شبکه اجتماعی دارد.

رئیس دانشگاه علوم پزشــکی شهیدبهشتی از افتتاح 
پارک علم و فناوری علوم پزشکی شهیدبهشتی با ارائه 
۸ محصول خاص پزشکی خبر داد. علیرضا زالی افزود: 
پارک علم و فناوری دانشگاه علوم پزشکی شهیدبهشتی 
از نظر استقرار مراکز رشــد و شرکت های دانش بنیان 
و همچنین زیرســاخت آماده بهره برداری است و در 

انتظار وزیر بهداشت هســتیم که در یک وقت مناسب 
برای افتتاح رســمی آن اقدام شــود. وی خاطرنشان 
کــرد: فعالیت های خاص دانش بنیانــی در این پارک 
در حال انجام اســت که از آن جمله می تــوان به ارائه 
کیت اختصاصی تشــخیص آبله میمون، تســت های 
راپید برای تشخیص کووید ۱۹ و تست های همزمان با 

کاربرد خانگی اشاره کرد. رئیس دانشگاه علوم پزشکی 
شهید بهشتی یادآور شد: در مجموع ۸ محصول خاص 
پزشکی آماده کرده ایم که این محصولات کاربرد خانگی 
دارند. از آن جمله می توان به تست کشف خون مخفی 
در بیماری های خونریزی دهنده دستگاه گوارش و یا 
پیشگیری از سرطان روده بزرگ اشاره کرد. این کیت 

در یکی از شرکت های دانش بنیان طراحی شده و امکان 
استفاده آن در منزل هم وجود دارد.

وی گفت: در حال حاضر ۶ مرکز رشد در دانشگاه علوم 
پزشکی شهید بهشتی داریم و پیش بینی می کنیم ۱۸۰ 
شرکت دانش بنیان به صورت مستقیم و غیرمستقیم با 

این پارک در ارتباط باشند.

با حمایت صندوق نوآوری و شــکوفایی دو شــرکت 
دانش بنیان با هیات تجاری ارمنســتان در حاشــیه 
نمایشــگاه نفت، گاز، پالایش و پتروشیمی توافقنامه 
امضا کردنــد. پاویون شــرکت های دانــش بنیان در 
بیســت وهفتمین نمایشــگاه بین المللــی نفت، گاز، 
پالایش و پتروشیمی از ۲۷ اردیبهشــت ماه جاری با 
حمایت صندوق نوآوری در محل دائمی نمایشگاه های 

بین المللی تهران برپا شده است.

هماهنگی برای حضور و بازدید مســئولان کشــور و 
هیئت هــای تجاری داخلــی و خارجــی و همچنین 
برگزاری جلسات مذاکرات تجاری با مشتریان بزرگ، 
بخشــی از خدماتی اســت که در این پاویون  از سوی 
صندوق نوآوری و شکوفایی به شرکت های دانش بنیان 
ارائه می شود. بر همین اساس در حاشیه این نمایشگاه، 
یک هیات تجاری و فناوری از کشور ارمنستان توانست 
با تدارکات پیش بینی شده از سوی صندوق نوآوری، با 

دو شرکت دانش بنیان ایرانی تفاهم نامه هایی را منعقد 
کند. توافقنامه اول مربوط به توافق یک شرکت دانش 
بنیان با هیات ارمنســتانی بــرای »ری برند« و ثبت 
شرکت در این کشور و در مرحله بعد صادرات محصول 

به ارمنستان بود.
همچنین یک شــرکت دانش بنیان نیز برای تســت 
و آزمون محصــول و ســپس صــادرات محصول به 
ارمنســتان با هیات تجاری این کشور به توافق رسید.

این دو توافقنامه از حمایت صندوق نوآوری و شکوفایی 
برخوردار است.

در پاویــون شــرکت های دانش بنیان در نمایشــگاه 
بین المللی نفت، گاز، پالایش و پتروشیمی که از روز ۲۷ 
اردیبهشت با حمایت صندوق نوآوری در محل دائمی 
نمایشــگاه های بین المللی تهران برپا شده و تا روز ۳۰ 
اردیبهشت ادامه دارد، ۱۵ شرکت دانش بنیان به ارائه 

محصولات و توانمندی های خود پرداخته اند.

دبیر نمایشــگاه اینوتکس ۲۰۲۳ با بیان اینکه بیشــترین 
مشارکت کننده در نمایشــگاه اینوتکس ۲۰۲۳ از کشور 
روسیه با ۲۵ شرکت فناور بود، گفت: میزان استقبال استارت 
آپ ها ۳۶درصد بود. عباسی فشمی دبیر نمایشگاه اینوتکس 
۲۰۲۳ با اشاره به گزارش های کلی و دستاوردهای دوازدهین 
دوره نمایشــگاه اینوتکس گفت: شعار امســال نمایشگاه 
اینوتکس یا نمایشــگاه نوآوری و فناوری همان شعار سال 
قبل بود و تلاش کردیم همه عناصر کلیدی توسعه زیست 
بوم نوآوری کشــور را دور هم جمع کنیم. از استارت آپ ها 
و شتاب دهنده ها، شــرکت های دانش بنیان و پارک های 
علمی و فناوری تا شرکت های سرمایه گذاری همه بازیگران 
کلیدی که برای توسعه نوآوری در کشورمان فعال هستند، 
در بخش های مختلف نمایشگاه شرکت کردند. وی با اشاره 
به اینکه نمایشگاه سه بخش نمایشگاهی، رویدادی و آنلاین 
داشت، افزود: در بخش نمایشــگاهی ظرفیت مان با اینکه 
نسبت به نمایشگاه سال گذشته ۶۶ درصد افزایش داشت 
اما در یک ماهه اول شروع ثبت نام یعنی در بهمن ماه سال 
گذشته کل ظرفیتی که داشتیم تکمیل شد و جایی برای 

ارائه به سایر شرکت ها جهت حضور در نمایشگاه نداشتیم.
فشمی ادامه داد: امســال در بخش نمایشــگاهی به غیر از 
غرفه های شتاب دهنده، استارت آپ، مراکز رشد، شرکت های 
دانش بنیان، شرکت سرمایه گذاری، پارک های فناوری و غیره 

از کشورهای مختلف هم مشارکت کننده داشتیم که بیشترین 
مشارکت کننده از کشور روسیه بود. ۲۵ شرکت فناور از این 
کشور و بعد از آن ترکیه و پاکستان در اینوتکس امسال حضور 
داشتند که مجموعاً تعداد غرفه داران خارجی ۳۳ شرکت بود.

میزان تفاهم نامه و مبلغ قراردهای اینوتکس 
۲۰۲۳

دبیر نمایشــگاه اینوتکس همچنین تصریح کرد: در بخش 
نمایشگاهی سعی کرده ایم مخصوصاً بین غرفه داران ایرانی 
و خارجی و بین شرکت هایی که در نمایشگاه حاضر هستند 
با هم ارتباط برقرار کنیم. مثلًا اســتارت آپ ها را به سرمایه 
گذاران و در قالب »کافه سرمایه« شرکت های دانش بنیان را به 
صنایع وصل کنیم. در کل از مجموع جلسات بی تو بی که بین 
شرکت ها در نمایشگاه اینوتکس ۲۰۲۳ برقرار شد، ۵۳ تفاهم 
نامه به امضا رسید که ارزش این ۵۳ تفاهم نامه، ۲۷۸ میلیارد 
تومان است. فشمی با اشاره به بخش رویدادی نمایشگاه گفت: 
هدف اول برگزاری نمایشگاه، توسعه سرمایه گذاری در حوزه 
فناوری و نوآوری است، هدف دوم افزایش تعاملات زیستی بین 
بنگاه های اقتصادی مانند شرکت های دانش بنیان و صنایع و 
هدف سوم ما شبکه سازی است. برای اینکه به این اهداف برسیم 
برای هر کدام از این اهداف چند رویداد ایجاد کردیم. مثلاً پیش 
از نمایشگاه در حوزه ســرمایه گذاری تلاش کردیم. امسال 

۷۵۰ جلسه سرمایه گذاری بین سرمایه گذار ها و استارت آپ 
ها تنظیم شد که از این ۷۵۰ جلسه تنظیم شده، ۴۱۶ جلسه 
سرمایه گذاری برگزار شد و این جلسات عمدتاً به نوبت دوم 
رسید. یعنی در نوبت اول سرمایه گذار و استارت آپ باهم آشنا 

شدند و برای بررسی بیشتر جلسه به نوبت دوم کشیده شد.

سه اســتارت اپ به تأمین مالی جمعی دست 
یافتند

وی ادامه داد: برنامه های دیگرمان در حوزه سرمایه گذاری 
به غیر از کافه سرمایه، برنامه تأمین مالی جمعی بود که سه 
استارت آپی که تمام فرایند ارزیابی ما را طی کرده بودند با 
ضمانت صندوق نوآوری شکوفایی در معرض تأمین مالی 
جمعی قرار گرفتند. در این بخش ما ظرفیتی که برای تأمین 

مالی جمعی داشتیم ۲۲ میلیارد و ۵۰۰ تومان بود.
وی همچنین گفت: در بخش سرمایه گذاری مثلاً جشنواره 
تأثیر گذارترین نهادهای مالی در حوزه نوآوری یا »فینوتکس« 
را داشتیم و از سرمایه گذاران برتر، بانک های برتر تقدیر شد.

نیازهای ۵ صنعت ارائه شد
فشمی با اشاره به هدف بیزنسی برگزاری نمایشگاه ادامه داد: 
 Reverse pitch امسال ۵ رویداد ارائه نیازهای فناورانه به نام
داشتیم. در این ۵ رویداد، یک شرکت صنایع مواد غذایی و یک 

شرکت صنایع نفت، گاز و پتروشیمی نیازهای فناورانه خود را 
مطرح کردند. وی افزود: صنایع لوازم خانگی، صنایع تجهیزات 
پزشــکی یا همان هلال احمر، رگولاتوری و ســازمان امور 
استخدامی نیز مشکلات فناوری خود را مطرح کردند. در این 
۵ حوزه، نیازهای فناورانه مطرح شد. در هر کدام از این حوزه ها 
شرکت هایی که در آن برنامه حاضر بودند یا در نمایشگاه حاضر 
بودند و می توانستند این نیاز را برطرف کنند همان جا با آن 

صاحب نیاز یا صاحب صنعت وارد تعامل شدند.
دبیر نمایشــگاه اینوتکس در ادامه گفت: مجموعاً در این 
۵ رویداد Reverse pitch تفاهــم نامه رفع نیاز فناورانه 
منعقد شد که ارزش مجموع شأن ۱۲۳ میلیارد تومان بود. 
اگر بخواهیم جزئی تر بگوییم در رویداد ارائه نیازهای فناورانه 
لوازم خانگی ۱۲ تفاهم نامه به ارزش ۷۵ میلیارد تومان منعقد 
شد. فشمی افزود: در بخش بیزینسی، فضایی داشتیم که به 
نوعی فروشگاه محصولات »بی تو بی« دانش بنیان بود در این 
بخش محصولات دانش بنیانی که مخاطبان عموم داشتند را 
دعوت کردیم. از بین ۵۰ محصول فناورانه که در این بخش 
بود مجموعاً ۳۶۰ میلیون تومان فروش رفت. وی با اشاره به 
موضوع شبکه سازی گفت: امسال ما سه استیج داشتیم و 
وضعیت سرمایه گذاری در کسب و کارهای نوپا، وضعیت 
استارت آپ های حوزه فینوتکس، وضعیت استارت آپ های 
حوزه های تخصصی خاص مورد بحث و بررسی قرار گرفتند.

بر اســاس آخرین اطلاعات ثبت شــده ۲۸۱ شرکت 
در زمینه تولید محصــولات و ۶۵ مجموعه در عرصه 
تولیــد تجهیــزات نانوفناورانــه فعالیــت می کنند. 
بر اســاس، آخریــن آمارها تــا پایــان فروردین ماه 
ســال ۱۴۰۲ تعداد ۳۴۶ شــرکت در حــوزه فناوری  
نانــو فعالیت داشــته اند کــه این شــرکت ها ۱۱۹۱ 
محصــول نانــو و ۲۴۱ تجهیز نانــو را تولیــد و پس 

 از دریافــت گواهــی نانومقیاس آن را به بــازار عرضه 
کرده اند.

در میان حوزه های موضوعی که شــرکت ها در تولید 
محصولات و تجهیزات فعالیت داشته اند، حوزه عمران و 
ساختمان سهم بالاتری را به خود اختصاص داده است، 

به طوری که یک پنجم تولیــدات این حوزه در عرصه 
نانوفناوری به این حوزه اختصاص یافته است.

چند ســالی است که به یمن شــکل گیری زیست بوم 
فناوری و نوآوری در کشور و افزایش رقابت میان فعالان 
این حوزه برای تولید محصولات باکیفیت و کسب سهم 

بیشــتری از بازار؛ محصولات و خدمات عرضه شده در 
این زمینه باکیفیت و کمیت بالاتری تولید و روانه بازار 

می شود.
بر همین اســاس اعتماد و رغبت بازار مصرف به خرید 
و اســتفاده از تجهیــزات و محصــولات نانوفناورانه 
ایران ســاخت؛ افزایش یافته و برخــی از این تولیدات 

باکیفیت؛ روانه بازارهای خارجی نیز شده اند.

زاکربرگ رکورددار رشد ثروت بین میلیاردرها شد

پارک علم و فناوری علوم پزشکی شهیدبهشتی افتتاح می شود

توافق ۲ شرکت دانش بنیان با هیات تجاری ارمنستان 

استارت اپ ها بیشترین مخاطب اینوتکس ۲۰۲۳ بودند

تولید بیش از ۱۱۰۰ محصول نانویی از سوی ۳۴۶ شرکت
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کشاورزي

اتفاقــات امســال در بــازار محصولات 
كشاورزي غيرقابل پيش بيني بود. بعد از 
افت شديد قيمت گوجه فرنگي حالا نوبت 
به هندوانه رسيده است. محصولي كه در 
سال هاي گذشته در بازارهاي كشورهاي 
عربي فروش مي رفت و يك پاي ثابت صادرات محصولات كشاورزي 
بود، امســال در مزارع جنوب كرمان تني 30 هزار تومان به فروش 

مي رسد. 
به گزارش »كسب و كار« توليد هندوانه امسال دوبرابر سال پيش 
بوده است. هندوانه كاران مناطق جنوبي كه برداشت محصولشان را 
از 2ماه پيش آغاز كرده اند، به دليل توليد بيش از نياز، حجم زيادي 
از محصولشان روي دستشان مانده است، قيمت پايين فروش هم 
جوابگوي هزينه هاي توليد و حمل ونقل شان نيست. كشاورزي كه 
براي كشت هنداونه در هر هكتار نزديك به 8 ميليون تومان هزينه 
كرده است اكنون بايد هر كيلوگرم از آن را بين 30تا80تومان بفروشد. 
همچنين هزينه هاي حمل و نقل نيز بسيار بالاست، به طوري كه براي 
انتقال محصول به بازار تهران، بايد  به هر كاميون 3 تا 4ميليون تومان 
كرايه بپردازند. حالا هندوانه كاران عطاي چيدن محصول را به لقاي 
بهاي اندكش بخشيده اند تا جاليزهايشان دست كم چراگاهي براي 

حيوانات باشد. 

 مقصر خسارت صيفي كاران كيست؟
مسئولان حوزه كشاورزي مي گويند: اين كشاورز است كه در انتخاب 
نوع كشــت اشــتباه مي كند. آنها معتقدند، با توجه به آب بر بودن 
محصولاتي مثل هندوانه و طالبي، صيفي كاران بهتر است اقدام به 
كشت محصولات ديگر كنند اما كارشناسان كشاورزي مي گويند از 
دور نمي شود نسخه پيچيد. اين وظيفه دولت است كه بعد از آمايش 
و پايش زمين براي آموزش به كشــاورز به اراضي ورود كند. دولت 
بايد با تعيين ميزان مصرف و تقاضاي بازار، كشــت و كار كشاورز را 
تنظيم و نوع محصول قابل كشت را تعيين كند. كارشناسان اين حوزه 
معتقدند، كشاورز كاشت، داشت و برداشت را خوب بلد است اما محقق 
علمي نيست كه به بازار و تمام مزيت هاي نسبي اشراف داشته باشد.

 
 الگوي كشت، الگويي محقق نشده

رامين عرفانيان سليم، كارشناس كشاورزي در گفت وگو با »كسب و 
كار« مي گويد: طرح الگوي كشت در كشور ما نه تنها اجرايي نشده 
بلكه حتي به طور كامل مطالعه هم نشده است. كشاورز تنها با انگيزه 

اقتصادي و آنچه سنت پدر و مادران شــان بوده است، كشت و كار 
مي كند. اين وظيفه دولت اســت كه با آزمايش هاي خاك و زمين، 
تحقيقات و پژوهش هاي لازم، نوع محصول و شيوه كشت را تعيين 

كند. 
وي مي افزايد: در حال حاضر بزرگ ترين اشتباه در بخش كشاورزي ما 
در نظر نگرفتن ارزش آب است. كشت طالبي و هندوانه كه محصولاتي 
بسيار آب بر هستند نه تنها سودي عايد كشاورز نمي كند بلكه ميزان 

زيادي از ذخاير آبي كشور را هم هدر مي دهد. 

 دود گراني هزينه هاي جابه جايي در چشم توليدكننده
اين كارشناس كشاورزي ادامه مي دهد: همچنين با افزايش قيمت 
سوخت و هزينه هاي حمل ونقل، سود چنداني براي توليدكننده باقي 
نمي ماند. اين در حالي است كه تمامي كشورها براي صرفه جويي در 
هزينه هاي جابه جايي محصولات كشــاورزي، مصرف محصولات 
محلي را جايگزين كرده اند. در كشور ما هم بايد علاوه بر تغيير الگوي 
كشــت، الگوي مصرف غذايي هم تغيير كند و با جايگزيني كشت 
گلخانه اي به جاي كشت سنتي، هر منطقه اي بيشتر محصول توليدي 

حوزه خود را مصرف كند. 

 بسته شدن مرزهاي عراق؛ هدررفت 400هزارتن هندوانه
اما تنها عامل افت قيمت صيفي جــات در هزينه هاي حمل و نقل 
نيســت. جلوگيري مقامات گمركي عراق از ورود هندوانه به اين 
كشــور، يكي ديگر از عواملي بود كه باعث شــد محصول هندوانه 
امسال صيفي كاران روي دستشان بماند. در شهرستان گچساران 
كه يكي از مهم ترين صادركننــدگان هندوانه به عراق به شــمار 
 مي آمد، با مسدودشــدن اين مرزها، 400هزار تن هندوانه هم در 

باغات هدر رفت. 
عرفانيان سليم، كارشناس كشاورزي در اين زمينه توضيح مي دهد: 
ايران به كشــورهاي تركيه، آســياي ميانه و عراق هندوانه صادر 
مي كند اما بيشترين صادرات اين محصول به عراق است. اين وقفه 
اجباري در صادرات به اين كشــور آن هم درست در فصل برداشت 
لطمه جبران ناپذيري به صيفي كاران زد. از دست دادن بازار فروش 
عراق، مشــكل توليد مازاد بر مصرف هندوانه را دوچندان كرد. وي 
با تاكيد بر عواقب اجتماعي و فرهنگي افزون بر عواقب اقتصادي و 
زيان كشاورزان عنوان مي كند: تعيين الگوي كشت از وظايف اصلي 
دولت است اما در اين زمينه فقط جلسه گذاشته مي شود و گويا زمان 
اجرايي شدنش فرانرسيده است. دولت بايد با كمك گرفتن از اصناف 

و اتحاديه ها ميزان تقاضاي بازار را پيش بيني و با مديريت بهينه ذخاير 
طبيعي نوع محصول قابل كشت را براي كشاورز تعيين كند و كشاورز 
هم ملزم شود كه بر اساس همان برنامه عمل كند. همچنين موانع 
صادرات اين محصولات را از بين ببرد و صادرات را در درازمدت و نه 

بعد از فصل برداشت، تسهيل كند. 

 دولت دست دلالان را از بازار هندوانه كوتاه كند 
اما عنايت ا... بياباني، قائم مقام خانه كشــاورز معتقد اســت: تغيير 
الگوي كشــت عامل نجات بخش صيفي كاران نيست بلكه از بين 

بردن فســاد موجود در بازار و جلوگيري از حضور دلالان است كه 
مي تواند از بار زيان صيفي كاران كم كند. وي عنوان مي كند: الگوي 
كشت هندوانه در سال جاري رعايت شده و ميزان كشت محصول با 
سال گذشته تفاوتي نكرده است. با اين وجود هندوانه كاران كه سال 
قبل محصول شان را به سادگي در بازار عرضه كردند امسال درگير 
مشكلات حل نشدني شده اند كه درنهايت به ورشكستگي آنها منجر 

شده است. 
بياباني مي افزايد: دولت بايد دســت دلالان را از بازار هندوانه كوتاه 
كند. هندوانه اي كه در بــازار كيلوگرمي 300 تــا 600 تومان به 

دست مصرف كننده مي رســد در مزارع با قيمت 30 تا 80 توماني 
از كشــاورز خريداري مي شــود. دلالان چنان نبــض بازار صيفي 
 را به دســت گرفته اند كه يك تن هندوانه را با منت از كشــاورزان
 30 تا 38 هزار تومان خريداري مي كنند و در بازار مصرف با چندين 
برابر قيمت به فروش مي رسانند. هرچند مسئولان با خريد توافقي 
برخي محصولات مثل گوجه فرنگي كمي از مشكلات كشاورزان 
كاشــته اند اما هندوانه كاران كه محصول شــان قابليت تبديل به 
فراورده هاي ديگر را ندارد و بايد مستقيما به بازار مصرف انتقال يابد، 

به شدت متضرر شده اند. 

گزارش »كسب و كار« از تبدیل مزارع هندوانه به چراگاهای دام

فریاد سر جالیز به جایی نمی رسد

تعيين نرخ كالاهاي استراتژيك از جمله 
گندم توسط دولت ها، در بيشتر كشورها 
روش متداولي اســت. به ايــن صورت 
كه دولت ها افزون بــر پرداخت يارانه به 
بخش كشــاورزي به صورت مستقيم و 
غيرمستقيم از بهره برداران و كشاورزان حمايت مي كنند و با خريد 

تضميني، در فروش و بازاررساني محصولات نيز سهم دارند. 

سياست خريد تضميني محصولات كشاورزي به ويژه گندم براي 
حمايت از توليدكننده، چند ســالي اســت كه در كشور ما اعمال 
مي شود و دولت در فصل برداشت مراكز خريد تضميني در برخي 
شهرها و روستاها داير و با قيمت از پيش اعلام شده، گندم كشاورزان 

را خريداري مي كند. 
در قصد و نيت  دولت مبني بر خريد تضميني گندم از كشاورزان 
ترديدي وجود ندارد اما بر سر درســتي يا نادرستي اين سياست 
پرسش هايي مطرح است؛ نخست اينكه آيا قيمت هاي اعلام شده از 
سوي دولت كارشناسي شده است؟ آيا نمايندگاني از سوي كشاورزان 
در اين قيمت گذاري نقش داشته اند؟ چرا دولت توجه ويژه خود را 
تنها به خريد گندم معطوف مي دارد ولي ساير محصولات كشاورزي 

از چنين شرايطي برخوردار نيستند؟

 توجه به كشت جو و كلزا در دولت يازدهم
دلاور حيدرپور، رئيس سازمان جهاد كشاورزي استان مازندران، 
دليل اصلي توجه دولت به خريد تضميني محصولات كشاورزي 
مانند گندم را در جايگاه اين كالاي استراتژيك مي داند و مي گويد: 
»گندم، ماده اصلي براي تهيه نان است و نان غذاي اصلي مردم ما را 
تشكيل مي دهد. بنابر اين نقش گندم در تامين امنيت غذايي كشور 

پررنگ تر است و همواره مورد توجه دولت ها قرار دارد.«
وي مي افزايد: »البته امسال قيمت تضميني ساير محصولات مانند 
جو، ذرت و كلزا هم از رشد بالايي برخوردار بوده است. براي نمونه 
قيمت جو در سال هاي قبل كيلوگرمي 300 تا 400 تومان تعيين 
مي شد اما امسال به 870 تومان رسيده و قيمت ذرت كه هر كيلوگرم 
450 تومان بود تا 870 تومان افزايش يافته است.«رئيس سازمان 
جهاد كشاورزي استان مازندران به منابع محدود آب در كشور اشاره 
مي كند و مي گويد: »يكي ديگر از دلايل توجه دولت به گندم، نوع 
و فصل كشت اين محصول است. كشت گندم و جو در فصل بهار و 
پاييز به صورت ديم انجام مي شود و با توجه به كم آبي كه با آن مواجه 
هستيم، توجيه پذير است كه گندم همچنان محصول نخست و در 

كانون توجه باشد.«

 ظرفيت هاي كشت جو در كشور مناسب است
حيدرپور تصريح مي كند: »در توليد جو و افزايش كشت اين محصول 
داراي ظرفيت هاي مناسبي هستيم كه بايد از آنها به خوبي استفاده 
كنيم. در اين زمينه كمك و تجربه كشــاورزان نمونه و دانش فني 
كارشناسان و خبرگان بخش كشاورزي بسيار موثر است تا بتوانيم 
بخش بيشــتري از نيازهاي داخلي به خوراك دام را نيز پوشــش 
دهيم.«وي به افزايش بهره وري در كشاورزي تاكيد و اظهار مي كند: 

»بايد سطح زير كشت گندم ديم را از 4ميليون هكتار به 2/5ميليون 
هكتار كاهش دهيم و افزايش برداشــت را تا 500كيلوگرم در هر 
هكتار عملي كنيم. در حال حاضر تمام تلاش وزارت جهاد كشاورزي 
بر بهره وري بيشــتر، توســعه عمودي و مديريت مزرعه اســت و 
كارشناسان و كشاورزان نيز بايد به آن بپردازند.«رئيس سازمان جهاد 
كشاورزي اســتان مازندران از طرح جديد وزارت جهاد كشاورزي 
براي تغيير الگوي كشت برخي محصولات خبر مي دهد و مي گويد: 
»وزارتخانه طرحي را در دستور كار دارد و برنامه اي را دنبال مي كند 
كه بر اســاس آن تا 5 يا 10 ســال آينده و در صورت تامين گندم 
كشور، از ميزان سطح زير كشت آن كم و به كشت سويا و كلزا افزوده 
مي شود.«در حالي كه 93 درصد از نياز خوراك دام و طيور صنعت 
دامپروري و مرغداري كشــور از راه واردات انجام مي شود و براي 

وارد كردن جو، ذرت و سويا بايد ميلياردها دلار بپردازيم، همچنان 
سياست ها به سود تعيين قيمت هاي اغواكننده و وسوسه انگيز گندم 
مي چربد )قيمت خريد تضميني گندم از سال گذشته 1050 تومان 
در هر كيلوگرم تعيين شد(. مسئولان و دولتمردان )وزارت كشاورزي 
و وزارت صنعت در گذشته(، تمام تلاش خود را برای خريد تضميني 
گندم كه اصطلاحا كالاي استراتژيك نام گرفته، به كار مي گيرند  اما 
حسن صفايي، رئيس سازمان مركزي تعاون روستايي از طرح هاي 

جديد دولت خبر مي دهد. 

 خريد تضميني، وظيفه قانوني سازمان تعاون روستايي
وي در اين زمينــه اظهار مي كند: »خريــد تضميني محصولات 
كشاورزي جزو وظايف قانوني و ذاتي سازمان تعاون روستايي است. 

در اين راستا سازمان تعاوني روستايي از نيمه فروردين ماه تاكنون 
2 ميليون و 905 هزار و 26 تن گندم از كشاورزان خريداري كرده 
و كل وجه خريد تضميني گندم نيز به كشــاورزان پرداخت شده 
است.«صفايي ادامه مي دهد: »افزايش ميزان خريد تضميني گندم 
نشان مي دهد سياست گذاري هاي دولت و جهاد كشاورزي در تعيين 
نرخ خريد تضميني و تامين نهاده هاي مورد نياز گندم كاران مطلوب 
بوده است. همچنين سازمان تعاون روستايي درصدد است تا سال 
آينده شاخص هاي كيفي در توليد گندم را نيز مورد نظر قرار دهد.«

وي با اشاره به اهميت ساير محصولات كشاورزي به ويژه محصولاتي 
كه در صنعت خوراك دام وطيور مصرف بيشتري دارند، مي افزايد: 
»در اين زمينه نيز تصميماتي گرفته شد و يكي ديگر از محصولاتي 
كه خريد تضميني آن آغاز شده و سازمان تعاون روستايي به آن ورود 

پيدا كرده كلزاست. از آنجا كه قيمت خريد تضميني اين محصول 
از كيلوگرمي هزار تومان در سال گذشته به 1900 تومان افزايش 
يافته، كشاورزان براي توليد و فروش آن به دولت انگيزه مضاعفي 
پيدا كرده اند.«رئيس ســازمان مركزي تعاون روســتايي ايران، 
مي گويد: »كلزا در 26 استان كشور توليد مي شود. خريد تضميني 
آن از 19 استان كشور آغاز شده و تا نيمه مرداد امسال ادامه دارد. از 
ابتداي آغاز خريد تضميني كلزا تاكنون حدود 100 هزار تن از اين 
محصول از كشاورزان خريداري و به صنايع روغن كشي تحويل داده 
شده است.«به گفته صفايي، محصولات ديگر نيز مانند جو، انواع 
حبوبات از جمله نخود و... نيز جزو محصولاتي هستند كه دولت براي 
خريد تضميني آنها برنامه ريزي كرده و تا پايان شهريور ماه امسال 

انجام مي شود. 

»كسب وكار« بررسی می كند

گندم،  دردانه خرید تضمینی دولت
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كار و 
كارآفرین

مركز آمار ايران گزارش وضعيت بيكاري در زمســتان 
سال گذشته را منتشر كرد. در اين گزارش نرخ بيكاري 
عمومي كشــور 10/5درصــد، نرخ بيــكاري مردان 
9/1درصد و زنان 18/9درصد اســت. نرخ بيكاري در 
مناطق شهري كشور 11/3درصد، در بين مردان 9/4 
درصد و زنان 22/1درصد بوده است. نرخ بيكاري روستاهاي كشور 8/7 درصد 
اعلام شده؛ در اين مناطق نرخ بيكاری مردان 8/2 درصد و زنان 11 درصد اعلام 
شده است. بيشترين نرخ بيكاري به ترتيب به گروه هاي سني 20 تا 24 ساله ، 
15 تا 19 ساله و 25 تا 29 ساله اختصاص دارد. بيكاري عمومي در ميان زنان 
گروه سني 20 تا 24 ســاله 47/2 درصد است؛ 54/1درصد از زنان شهري اين 
رده سني و 28 درصد روستايي ها بيكار هستند. زنان 25 تا 29 ساله كشور نيز 

داراي 35 درصد بيكاري هستند. 

نگرانيازبيكاري15تا19سالهها
آلبرت بغزيان، اقتصاددان و استاد دانشگاه، آمار بالاي بيكاري در گروه سني 15 
تا 19 ساله را نگران كننده مي داند و مي گويد: در يك تعريف ساده نرخ بيكاري 
به معناي نسبت ميان افراد فعال و در سن اشتغال به افراد جوياي كار است. اگر 
فردي در سن اشتغال باشد اما به دنبال كار نگردد، بيكار محسوب نمي شود. وي 
در گفت وگو با »كسب و كار« مي افزايد: افرادي كه در سنين 15 و 19 ساله بيكار 
محسوب شده اند بايد جوياي كار بوده باشند. با توجه به اينكه اين گروه هنوز در 
سن تحصيل هستند آمار بالاي بيكاري آنها قابل تامل است چرا كه به احتمال 
زياد بخشي از اين افراد ترك تحصيل كرده اند. با توجه به رايگان و اجباري بودن 

تحصيل در ايران اين نكته چندان جالب نيست. 

25تا29سالهها؛توقعاتزياد،مهارتكم
اين استاد دانشــگاه درباره بيكاري افراد 25 تا 29 ساله مي گويد: براي تحليل 
دقيق اين آمار بايد جزئيات آن را اســتخراج كرد. بايد ديد چند درصد از افراد 
بيكار در اين گروه سني، تحصيل كرده دانشگاه هســتند و در چه رشته هايي 
تحصيل كرده اند. بغزيان ادامه مي دهد: آمارهاي مختلف نشــان مي دهند كه 
بيكاري فارغ التحصيلان دانشــگاهي در ايران نگران كننده اســت. نرخ بالاي 
بيكاري زنان شــهري نيز مي تواند گوياي اين نكته باشــد كه بسياري از آنها 
تحصيل كرده هستند و هر كاري را نمي پذيرند. وي مي افزايد: دانشگاه هاي ما 
بدون توجه به نياز بازار دانشجو تربيت مي كنند. دانش آموختگان مهارت لازم 
را ندارند در حالي كه توقعات آنها از نوع كار و ميزان دستمزد بالاست. در مقابل، 
براي كارفرمايان بيش از آنكه مدرك مهم باشد، مهارت اهميت دارد. در چنين 
وضعيتي فارغ التحصيلان دانشگاهي حاضر به پذيرش بعضي پيشنهادات شغلي 
نيستند و نوعي بيكاري داوطلبانه را انتخاب مي كنند. كارفرمايان نيز حاضر به 

استخدام بسياري از آنها نمي شوند. اين اقتصاددان بيان مي كند: البته بايد ديد 
كه آيا تمام فارغ التحصيلان جوياي كار هستند و نام آنها در جايي به ثبت رسيده 
است يا ما به صرف حضور آنها در سن فعال، اين افراد را بيكار محسوب كرده ايم. 
بعضي از آنها در مشاغل غيرمرتبط با رشته تحصيلي خود مانند مشاغل خدماتي 
و بازارهاي تجاري مشغول هســتند. هر چند اين نوع اشتغال را مي توان نوعي 
بيكاري پنهان دانست ولي به هر حال آنها درآمد دارند و فعاليت آنها نيز تورم زا 
نيست. بغزيان مي گويد: براي حل اين مشكلات بايد ظرفيت پذيرش رشته هايي 
را كه فرصت شــغلي ندارند محدود كنيم و افراد را به سمتي سوق دهيم كه به 

جاي كسب مدرك به دنبال مهارت آموزي باشند. 

20تا24سالهها،كارگرسادهنميشوند
وي نگران كننده ترين بخش گزارش مركز آمار را مربوط به سنين 20 تا 24 ساله 

مي داند و مي افزايد: اين افراد معمــولا ازدواج نكرده اند و هزينه بالايي ندارند. 
بسياري از آنها يا به دانشگاه نرفته اند يا هنوز دانشجو هستند. در اين وضعيت 
بايد توقع كمتري   از كار داشــته باشــند و بپذيرند به عنوان كارگر ساده و با 
دستمزد پايين كار كنند. اما در عمل اينگونه نيست و آنها نيز حاضر به انجام هر 
كاري نيستند. اين استاد دانشگاه بيان مي كند: حل اين مشكل به برنامه ريزي 
براي تغيير فرهنگ كار در كشور نياز دارد به گونه اي كه افراد فقط به دنبال اخد 
مدرك يا فعاليت در مشاغل ساده و كسب بدون دردسر درآمد نباشند. آنها بايد 
بپذيرند كه چند سالي را به كارهاي ساده بپردازند تا با كسب مهارت به استادكار 

ماهري تبديل شوند. 

لزومايجادصنايعكاربر
بغزيان مي گويد: رفع مشكل بيكاری به سرمايه گذاري نياز دارد و خود اين امر 

نيازمند فضاي امن، منابع مالي و وجود تقاضا براي بازارهاي جديد است. كاهش 
تحريم ها و افزايش درآمد ارزي كشور مشكل منابع مالي را كاهش داده و با توجه 
به جمعيت بالا و كاهش واردات، بازارهاي مناسب نيز وجود دارد اما ما درباره 
فضاي سرمايه گذاري با مشكل مواجه هستيم.وي ادامه مي دهد: سرمايه گذاران 
ايراني به دليل شرايط پرنوســان اقتصادي، حاضر به ريسك كردن براي ايجاد 
بازارهاي جديد نيستند. آنها بيشتر به دنبال حضور در بازارهاي زودبازه مي روند 
و افق ديد گســترده  براي صادرات يا جايگزيني با كالايــي وارداتي را ندارند. 
اين اقتصاددان مي گويد: ســرمايه گذاران ما ترجيح مي دهند براي آنكه كمتر 
با محدوديت هاي قانون كار مواجه باشــند، كارگاه هــاي كوچك يا واحدهاي 
صنعتي تاسيس كنند كه به نيروي كار كمتري نياز داشــته باشند اما ما بايد 
سرمايه گذاري در صنايع كاربر را كه بيشــتر از تجهيزات به نيروي انساني نياز 

دارند افزايش دهيم. 

بررسی »کسب و کار«  از دلایل آمار بالای بیکاری در گروه سنی 20 تا 29 ساله

 شغل هست ، مهارت نیست

آمارهــا مي گويند كمتــر از 15درصد 
نيروي كار ايراني در بدو ورود به بنگاه هاي 
اقتصادي مهارت دارند. آمار بهره وري از 
اين هم نااميدكننده تر اســت؛ در حالي 
كه متوســط بهره وري در كشــورهاي 
توسعه يافته به 70درصد مي رسد مطالعات مختلف نشان مي دهند 
اين ميزان در ايران كمتر از 10درصد اســت. اين نكته ها را ســيد 
احمد قاسمي، استاد دانشگاه و كارشناس بازار كار به »كسب و كار« 
مي گويد. به گفته وي از جمله مهم ترين مولفه هايي كه بر بهره وري 
اثر مي گذارد توانمندي نيروي انساني و مديريت منابع انساني در 
ســازمان ها و بنگاه هاي اقتصادي است. قاسمي مي گويد: »گاهي 
اوقات نيروي كار شاغل در بنگاه ها مهارت و توانايي لازم را ندارند. 
در مقابل، گاهي نيروها، ماهر و توانمند هستند اما مديران نمي توانند 
به خوبي آنها را مديريت كنند. هر دو مشكل به نوعي در ايران ديده 

مي شود در نتيجه ما از نظر بهره وري در شرايط خوبي نيستيم. «
در چنين وضعيتي است كه وزارت تعاون، كار و رفاه اجتماعي 
به دنبال اجراي برنامه هايي براي افزايش بهره وري در بنگاه هاي 
اقتصادي است. اين وزارتخانه روز گذشته همايشي را با عنوان 
»نشست تخصصي استقرار نظام مديريت بهره وري« برگزار كرد. 
ابوالحســن فيروزآبادي، قائم مقام وزيرتعاون در اين همايش، 
بهره وري را از الزامات عصر مدرن دانست و گفت: بدون افزايش 
اين مقوله ورود به عرصه رقابت و جهاني شدن معنايي ندارد.اما 
آيا با توجه به وضعيت مهارت نيــروي كار در ايران مي توان به 

افزايش بهره وري در كوتاه مدت اميدوار بود؟
مهمترينعاملبهرهوري؛منابعانساني

قاســمي، بهره وري را مجموعه عواملي تعريف مي كند كه با 
وجود ثبات در منابع باعث افزايش توليد يا درآمد ســازمان 
و بنگاه اقتصادي مي شــوند. به گفته وي عوامل  متعددي در 
اين امر دخيل هســتند از جمله تامين مــواد اوليه، بودجه و 
مديريت مالي، قيمت تمام شده كالا يا خدمات، برنامه ريزي 

و منابع انساني. 
اين اســتاد دانشــگاه ادامه مي دهد: نيروي انســاني و نحوه 
مديريت آن، مهم تريــن عوامل موثر بر بهره وري هســتند. 
شاخص هاي مختلفي بر ميزان بهره وري منابع انساني موثرند 
كه براي مثال مي توان به رضايتمنــدي، انگيزش، آموزش، 

مهارت و مديريت اشاره كرد. 
وي مي افزايد: اگر مديريت مجموعه، نظام شايستگي، جبران 
خدمات، تنبيه و پاداش دقيقي تعريف كرده باشــد، حقوق و 
دستمزد رضايت نيروي كار را تامين كند و به آموزش مداوم 

نيروي كار توجه شود، بهره وري او افزايش مي يابد. 

دانش،بينش،مهارتوتجربه
به گفته قاسمي، نيروي انساني توانمند بايد از دانش، بينش، 
مهارت و تجربه كافي برخوردار باشــد؛ در اين صورت است 
كه مي تواند عملكرد موثر و خلاقانه اي از خود نشــان دهد و 
بهره وري سازمان يا بنگاه اقتصادي را افزايش دهد اما اكثريت 

نيروي كار در ايران در هر 4 مقوله ضعف دارند. 
اين كارشناس بازار كار ادامه مي دهد: نيروي كار ما در بهترين 
حالت از دانش و تخصص دانشگاهي مناسب برخوردار است 
اما در سه بعد بينش به معناي مديريت كسب و كار، مهارت 
يا توانايي اســتفاده از ابــزار و تجربه كه همــان كارورزي و 
كارآموزي اســت كمبود دارد. البته شرايط فارغ التحصيلان 
رشــته هاي پزشــكي و پيراپزشــكي تا حدودي بهتر است 

 چرا كه آنها پيــش از ورود به بازار كار، كارآموزي بيشــتري 
را طي مي كنند. 

اهميتهدايتشغلي
وي مي گويد: توانمندي نيروي انساني نسبت به نحوه مديريت 
آن اهميت بيشتري دارد. نيروي انساني ماهر و توانا مي تواند 
تا حدودي پتانسيل خود را نشــان دهد و عاملي براي بهبود 

وضعيت باشــد. حتي در ســطحي بزرگ تر مي توان گفت، 
در ايران توسعه در بعضي از بخش ها بيشــتر از آنكه مديون 
مديريت دولتي باشد بر اثر توانايي افراد خلاق و شاخص رخ 
داده است. قاســمي مي افزايد: با وجود اين براي حل معضل 
بهره وري در بنگاه هاي اقتصادي بايد به هر دو مقوله توانمندي 
نيروي انســاني و مديريت در كنار هم توجه كرد. اين استاد 
دانشگاه، هدايت شغلي را نيز بسيار مهم مي داند و مي گويد: 

با توجه به اينكه در حال حاضر كسب و كارها در ايران از نظر 
بهره وري در وضعيت بسيار نامطلوبي به سر مي برند، يكي از 
مولفه هاي مهم براي حل اين مشكل مشاوره صحيح شغلي و 
هدايت افراد به سمتي است كه با توانايي هاي جسمي و رواني 
آنها همخواني داشته باشــد. به گفته وي با توجه به شرايط 
موجود براي حل معضل كمبود بهره وري در ايران راه درازي 

در پيش است. 

مهارت پایین و مدیریت ضعیف، مهم ترین عوامل کمبود بهره وري در ایران هستند

بهره وري بنگاه هاي اقتصادي؛ كمتر از 10 درصد
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سبکزندگي

اين روزها براي زندگي مجردي نمي شود 
اندازه يك جهيزيه كامل هزينه كرد آن هم 
وقتي كه حتي نوعروسان هم برای خريد 
جهيزيه در پيچ و خم درآمدهاي اندك 
مانده اند. در چنين اوضاعی، سمســاري 
محلي است دندان گير براي جواناني كه تازه تشكيل زندگي داده اند 
يا كساني كه مي خواهند تجربه زندگي مجردي و دانشجويي داشته 

باشند.
شايدبار اولی كه وارد سمساری  مي شويد بوي كهنگي مانده و شكل 
و شمايل مغازه توي ذوق تان بزند و دل تان چرك شود اما درهمين 
مغازه ها جنس هايي پيدا مي شود كه نو هستند و نصف قيمت اصلي 

بازار به فروش مي رسند. 
در خيابان زرتشت چند سمساري و امانت فروشي در كنار همديگر 
به طور مسالمت آميز به كار خريد و فروش جنس دست دوم مشغول 
هستند. داخل مغازه هايشان برخلاف انتظار حتي كالاهاي كاملا نو 
هم پيدا مي شود. تختخواب، مبل، جا كفشي همه نو هستند. فروشنده 
وقتي تعجبم را مي بيند، مي گويد: »اينها مال عروسي بود. بيچاره يك 
هفته از عروسي اش نگذشــته بوده كه مچ شوهرش را گرفته و جدا 
شده، حالا همه جهيزيه اش را حراج گذاشته!اين سرويس خواب را 
مي بيني الان در بازار دست كم چند ميليوني قيمت دارد اما همه را 
سرجمع مي دهد 500 هزار تومن، تمام! بيچاره آتش زده به مالش!« 
وقتي مي پرسم اين وسايل نو هستند پس چرا آنقدر قيمت شان كم 
است، تعجب مي كند و مي گويد: »يعني چي خانم! جنس كه از بازار 
بياد خونه ميشه دســت دوم قيمتش هم نصف ميشه!« چند دختر 
جوان در حال زير و رو كردن اجناس داخل مغازه هستند، تختخوابي 
را مي پسندند و سر قيمت چانه مي زنند. تخت خواب يك نفره 60 
هزار تومان مي شود. فروشنده مي گويد: »بيا با تشكش 80 هزار تومان 
بده!«اما دوست او تشك را نمي خواهد و مي گويد: » معلوم نيست كي 
استفاده كرده و تشك دست دوم به درد نمي خورد. «وقتي علت خريد 
جنس دست دوم را مي پرسم مي گويد: »ما چند ماه است كه در تهران 
كارمنديم و تنها زندگي مي كنيم. واقعا صرف ندارد كه بخواهيم جنس 
نو بخريم. اكثر دوستانم هم از اين مغازه همه وسايل زندگي شان را با 
سه، چهار ميليون خريده اند. اگر بخواهم جنس نو بخرم بايد حدود 
20 ميليوني پياده بشم!«فروشنده اين سمســاري مي گويد:  اكثر 
مشتريانش را كساني كه خانه مجردي دارند يا دانشجوها تشكيل 
مي دهند. ادامه می دهد:» البته گاهي پيــش مي آيد خانواده تازه 
عروسي مي آيند و دور از چشــم خانواده داماد اگر جنسي نو باشد و 

معلوم نشود، براي جهيزيه مي خرند.« مغازه بعدي قدمتي طولاني 
در اين راســته دارد. مردي كه همه مي شناسندش. اكبر آقا مشهور 
سمساري هاي راسته است؛ كسي كه در مغازه اش هم جنس آنتيك 
و قديمي پيدا مي شود و هم جنس هايي كه بشود براي يك زندگي 
نو خريد و استفاده كرد. در دم و دســتگاهش كتاب هم وجود دارد. 
مي گويد يكي از خبرنگاران معروف كه اكنون آن طرف آب هاست از 
مشتريان پروپا قرص كتاب ها و كتابخانه هايش بوده است و هميشه 
از او خريد مي كرده. از شغلش راضي است و مي گويد: »ما ابزار دست 
مردم براي تشكيل يك زندگي كم هزينه هستيم. «در مغازه اش وسايل 
جالبي پيدا مي شود. از مبل هايي با رويه مخمل زرشكي تا لاله هايي كه 
اصل نيستند اما قديمي اند. اتوي برقي، قابلمه هاي استيل و تابلوهاي 
رنگ و روغن با طرح اليزابت و شاهزاده  هاي انگليسي كه در باغ ها قدم 
مي زنند. شاهزاده انگليسي از داخل تابلو به سماور برقي خيره شده و 
فكر نمي كرده قرار است در سمساري اي در مركز شهر چوب حراج 
بخورد. فروشنده مي گويد: »اينها ميراث يك مرده است كه بچه هايش 
به تازگي به ما فروخته اند.« مي پرسم اين اجناس از مد افتاده مشتري 
هم دارند؟!با اينكه خيلي بداخلاق و كم حرف است و همش سرش 
داخل يك كتاب قديمي اســت، مي خندد و مي گويــد: »بالاخره 
 هر جنسي مشــتري خودش را دارد، يعني هرچي از مد افتاد بايد 

بيندازيم دور؟!«

 سمساري، حاصل توافق فروشنده و مشتري
يكي از اعضاي اتحاديه سمساران و امانت فروشان تهران درباره اين 
شغل به »كسب و كار« توضيح مي دهد: »اجناس چون دست دوم 
هستند در حدود 15 تا 20 درصد زير قيمت كالاي نو قيمت گذاري 
مي شود. دو مرحله توافق وجود دارد كه سمسار جنس را مستقيم 
مي خرد يا جنس را در مغازه امانت مي گذارد تا بفروشند. اما اين شغل بر 
اساس توافق بين فروشنده و خريدار شكل مي گيرد و زياد نمي توان به 
قيمت و حد و حدودي كه تعيين مي شود اكتفا كرد. چون اين موضوع 
بر كالاي دست دوم دلالت مي كند و كالاي دست اول و نو نيست كه 
تعزيرات بر آن نظارت دارد.« اين عضو اتحاديه تاكيد مي كند: »ميزان 
دست دوم بودن هم از طريق خود كارشناس مشخص مي شود. در 
واقع سمساران كارشناس اين موضوع هستند. يخچالي كه يك سال 
كاركرد داشته با يخچال 10 ساله متفاوت است و بايد براساس توافق 
بين فروشنده و سمسار قيمت گذاري شود. به هر حال سمسار يا امانت 
فروش مبلغ را بر مبناي كالاي دست اول قيمت گذاري مي كند و در 
حدود 20 تا 30 درصد زير قيمت مي فروشد. عامل دوم قيمت گذاري 

تميز بودن جنس است. در ضمن نبايد فراموش شود، رضايت طرفين 
شرط فروش سمساري ها است و نقش اتحاديه سمساران نظارت بر 

جواز مغازه ها و نحوه قيمت گذاري اجناس است. «

 جنــس دســت دوم بــا نازل تريــن قيمــت!
سمساري هاي زيادي در سطح شهر وجود دارند كه در آگهي هاي 
روزنامه تبليغ مي كنند يا سال هاســت در يك محــل به اين كار 
مشغول هستند. فروشنده يكي از اين سمســاري ها كه در مركز 
شــهر واقع شــده و مشــتري هاي پرو پاقرص و دائمــي دارد به 

»كسب و كار« مي گويد: »اكثر مشــتري هاي ما كساني هستند 
كه طلاق مي گيرند يا مهاجران خارج كشــورند. ما اجناس شان 
را مي خريم. ما هيچ وقت از واســطه جنســي را نمي خريم، حتما 
 به خانــه مي رويم و خودمــان جنس را مي بينيم و كارشناســي

 مي كنيم. 
بــراي ايــن كار بايــد 200 تــا 300 ميليــون ســرمايه اوليه 
داشــته باشــيد كــه شــامل هزينه هــاي مغــازه و خريــد و 
ماليــات مي شــود. از ســويي ديگر، خريــد جنــس اماني هم 
ديگر از مد افتاده و منســوخ شــده است. چون ســودي ندارد.« 

 ايــن فروشــنده مي گويــد: »رونق شــغل ما خيلــي هم خوب
 نيست. 

چون تا وقتــي براي خــودت اعتباري كســب نكني كســي از 
تو جنس دســت دوم نمي خرد چون فكر مي كند خراب اســت. 
البته مــا جنس را بــه قيمــت روز مي خريم و 10 درصد ســود 
مي گيريم. حالا جنس را اگر نــوي نو هم بخريــد وقتي به خانه 
بيايد مي شود نصف قيمت و دســت دوم و كار ما از آن لحظه آغاز 
 مي شود. فروش جنس دســت دوم با نازل ترين قيمت و كم ترين

 سود!«

 »کسب و کار« بازار خرید و فروش کالا های دست دوم را بررسی می کند

سمساریهایمجردپرست!

شغل هاي كاذب اطراف ما را گرفته اند. 
شغل هايي كه نمي دانيم به دليل غم نان 
است كه ايجاد شده اند يا نياز جامعه آنها 
را به اين سمت كشــانده. يك توفان در 
تهران نشان داد كه نصابان ماهواره چه 
درآمدي دارند آن هم از نوع كلان! حالا 
بايد براي درست كردن آنتن ماهواره تان وقت بگيريد. انگار به مطب 
دكتر مراجعه كرده ايد. آنها مثل گربه هستند به محدوده همديگر 
وارد نمي شوند و وقتي براي نصب آنتن ماهواره تماس مي گيريد، 
مي گويند: »اول بايد آدرس محل ســكونت تان را بگويي.« وقتي 
مي گويم: »فاطمي« ســريع جواب مي دهد: »اصلا من پا توي آن 
منطقه نمي گذارم. فاطمي منطقه آقا قدرت است. ما مثل گربه ها 
مي مونيم محدوده داريم، توي محدوده همديگه هم وارد نميشيم!« 
بعد از توفان تهران معلوم شد كه نصابان كسب و كار پردرآمدي دارند 
اگرچه اين روزها باز در اخبار خبر مي رسد كه ديش هاي سمت غرب 
تهران را جمع كرده اند. محمد كه خودش از نصابان ماهواره است و 
10 سال است اين شغل را دارد، مي گويد: »هرچه بيشتر ماهواره ها را 
جمع كنند به نفع ماست، چون تقاضاي نصب بيشتر مي شود و كار ما 
رونق بيشتري مي گيرد.« اين حكايت شغلي كاذب است كه از لحاظ 

قانوني منع دارد ولي شغل هاي كاذب هم در جامعه وجود دارند. 

 بعد از توفان 2هزار نفر مشتري پيدا کردم!
محمدكه فوق ليسانس مكانيك از دانشگاه صنعتي شريف دارد، 
مي گويد: »در رشته خودم نتوانســتم به درآمد دلخواهم برسم. 
الان با نصب كردن چند ديش در روز درآمد ماهانه ام خيلي بيشتر 
از يك مهندس مكانيك اســت. اوايل كه درسم تمام شده بود در 
آموزشگاه تدريس مي كردم، بعد شركت زدم كه ورشكست شدم. 
حالا هم از شغلم راضي هســتم.« وقتي مي پرسم راست است كه 
 بعد از توفان تهران مشــتري و درآمدتان چند برابر شــده است؟

مي گويد: »بلــه. آنقدر زياد بــود كه حالم از كار بهــم مي خورد. 
اصلا بريده ام. طوري شــده كه من ديگر از ســاعت 6 بعد از ظهر 
به بعد تلفن هايم را جــواب نمي دهم. اگر بگــم روزي 2هزار نفر 
زنگ مي زننــد، اغراق نمي كنــم!« مي خنــدد و مي گويد: »اين 
چند وقت از ســاعت 9 صبح تا يك نصفه شــب ســركار بودم.« 
از نرخ ديش هاي ماهــواره مي گويد: »ديش گــردون موتور دار 
خيلي خوبــه. اصلا در توفــان ديش گــردون موتورداركه وصل 
 كرده بــودم بــا وزش باد نيفتــاد. قيمــت اين ديش هــا هم از
 350، 400هزار تومان شروع مي شوند و رسيور اچ دي هم از 300 
هزار تومان به بالاست و دستمزد نصب ديش موتوردار با معمولي 
متفاوت اســت. من خودم براي نصب موتوردار 100 هزار تومان 
دستمزد مي گيرم چون نصبش خيلي  سخت است. در اين چند 
وقت كه باد آمد من روزي 6 تا ديــش موتور دار فروختم. اوايل كه 
توفان آمده بود وقتي مي رفتم بالاي پشت بام ها وحشت مي كردم. 
يك عالمه ديش كج و معوج به هر ســمتي پرتاب شده بود عين 
جاهايي كه قحطي مي آيد و همه جاي شهر درب و داغون مي شود.« 
وقتي مي پرسم زمان توفان شديد تهران كجا بودي؟ باز مي خندد 
و مي گويد: »معلومه سركار. رو پشت بوم. اصلا باد داشت خودم را 

مي برد. لاغرم هستم. چند قدم رفتم تا لبه پشت بام و نزديك بود 
بيفتم پايين.« معلوم است كه چند سال اســت در اين شغل كار 
مي كند، اسم تمام رســيورها و مدل ها را مي داند. از مدلي كه به 
اينترنت وصل مي شود تا يك مدل خيلي معمولي كه گران قيمت 
هم نباشد. رسيور دست دوم هم دارد و با قيمتي ارزان تر مي فروشد. 
اما خودش بهترين رسيور را حدود قيمت 500 هزار تومان مي داند 
و پيشنهاد مي دهد، بخريم. اما تاكيد مي كند: »بايد حتما قبلش 
براي نصبش وقــت بگيريد.« مي گويد: »ايــن روزها كه از خواب 
بيدار مي شوم، يك سره عذرخواهي مي كنم و شرمنده نقل دهنم 
شده. تازه اين خيلي بد است، دارم مشتري هاي اصليم را از دست 
مي دهم. چون سرم شلوغ است، به همه مشتري ها نمي رسم و كم كم 

مشتري هايم مي پرند!«

 نصاب ماهواره پروازي!
اين شغل كاذب متاســفانه فقط در تهران متقاضي ندارد بلكه در 
شهرستان ها هم از نصابان خوب دعوت مي كنند كه ديش هايشان را 
تنظيم كنند. محمد خودش از نصاباني است كه به همه جاي ايران 

براي نصب ديش رفته است. مي خندد و مي گويد: »ما مثل استادان 
پروازي هستيم با اين تفاوت كه استاد نصب ماهواره ايم و كلاس روي 
پشت بام است! دليل موفقيتم هم اين است كه سرعتم خيلي بالاست 
و سريع كار را انجام مي دهم. به من پول بدهند همه جا مي روم. الان 
يك دكتر در شمال شهر مشتري من است، آن قدر كارم خوب بوده 
تمام ماهواره هاي ويلاهاي شمال، لواسان و دماوندش را من نصب 
كرده ام. به قدري دقيق جهت يابي مي كنم كه من را روي دســت 
مي برند!« بالاخره بعد از اصرارهاي زياد راضي مي شود بگويد ماهي 
چند ميليون درآمد دارد آن هم از يك شغل كاذب! اما اين شغل كاذب 
هم مشكلات خودش را دارد. وقتي مي پرسم تا حالا گير نيفتادي، جا 
مي خورد و مي گويد: »چرا ! گير هم افتادم. جريمه هم شدم. ولي اين 
تقصير من نيست كه مردم دلشان مي خواهد جم و فارسي وان ببينند، 
من بايد تاوان پس بدهم؟! وقتي ماهواره ها را جمع مي كنند مردم هي 
زنگ مي زنند بيا، وصل كن ! اين تقصير منه!؟ بايد به مردم بگويند، 

ماهواره نبينيد وگرنه من صورت مساله هستم.«
سعيد از كساني است كه نه به دليل شور جواني و هيجان، ماهواره 
نصب مي كند بلكه ســن و سالي از او گذشــته، به قول خودشان 

كهنه كار اين شغل كاذب است. وقتي مي گويم بعد از توفان حسابي 
بازار كارت گرم شده اســت؟ اعتراض مي كند و مي گويد: »اصلا 
اين طور نيست. همه فكر مي كنند الان ما حسابي وضع مان خوب 
شده و حسابي مشــتري جمع كرده ايم ولي اين توفان باعث شد 
ما مشــتري هاي قديمي مان را هم از دســت بدهيم. چون هر بار 
زنگ مي زنند ما به علت ازدحام مشــتري مجبوريم مشتري هاي 
هميشگي مان را هم از دست بدهيم. سرمان شلوغ شده ولي چه 

فايده كه ضررش بيشتر از سودش شده است. 
وقتي در روز 50 تا زنگ خور دارم چــه فايده، من كه نمي توانم به 
همه جا سر بزنم. قبل از توفان من روزي 7 جا سر مي زدم ولي الان 
نمي توانم همه را ساپورت كنم. بالاخره كار ما طوري نيست كه مثل 
مغازه دارها وقتي سرمان شلوغ شد، كارگر اضافه كنيم. حتي پول 
بيشتر هم بگيريم، نمي توانيم مشــتري هاي دائمي مان را حفظ 
كنيم. اين ديد اشتباهي است كه در اين چند وقت ما ميلياردي پول 

درآورديم، ما قبل توفان هم مشتري داشتيم.«
 سعيد هم به ســختي درباره دســتمزدش صحبت مي كند اما 
مي گويد: »من براي يك ويزيت ساده ديش و جهت يابي 50 هزار 

تومان مي گيرم! تا باقي قضايا كه كانال يابي و نصب و... اســت كه 
هزينه هاي خودش را دارد.«

 توفاني بر ديش هاي ماهواره
توفاني كه چنــدي پيش تهــران را درنورديد، ديش هــا را از جا 
درآورد، تنظيمات كانال ها را به هم ريخت و نشــان داد يك شغل 
كاذب و پنهان در تهران وجــود دارد كه درآمــد ميليوني از آن 
به دســت مي آيد.  بيش از 2 ميليون ديش روي پشــت بام هاي 
 پايتخت نصب اســت كــه البته اين آمــار بســيار خوش بينانه
 اســت.  در اين ميان اگــر در جريــان حادثه اخير تنهــا 10 درصد 
ديش هــاي ماهــواره خانوارهــاي ســاكن پايتخت آســيب ديده 
باشــد و نياز به نصب مجدد يــا تنظيم جهت باشــند، گردش مالي 
 10 ميليــاردي بــراي نصابــان ماهــواره تخميــن زده مي شــود. 
نصابــان ماهــواره شــغلي كاذب دارنــد كــه آن هــم بي مخاطره 
نيست.دســتگير مي شــوند،جريمه مي دهنــد و حتــي درتوفان 
 اخيــر نزديك بــود در حيــن كار از فــراز بام هــا به قعر آســفالت 

پرتاپ شوند! 

 »کسب و کار« از درآمد ميليوني نصابان ماهواره در تهران گزارش می دهد

فرمانروایانبامها
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تبليغات 
خلاق

روزنامــه »كســب و كار« جهت طرح مســائل و مشــكلات خوانندگان 
محترم،ستوني را با عنوان نامه به ســردبير راه اندازي كرده است. از اين رو 
شــما خواننده محترم مي توانيد از طريق ارسال نامه به پست الكترونيكي     
newskasbokar@gmail.com صداي خود را به گوش مســئولان 

برسانيد. 

نامه به سردبير

هر كسي در بر هه اي از زندگي اش نااميدي را تجربه مي كند. 
گاهي درباره چيزي به مســخرگي يك فرصت كاري از دست 
رفته. گاهي نيز درباره چيزي بامعناتــر، مثل يك انتخابات 
رياســت جمهوري. در اين نوشــتار با ما همراه باشــيد تا 
 راهنماي يك كارآفرين براي كنار آمــدن با نااميدي را با هم 

مرور كنيم. 
تماشاي سخنراني پذيرش شكست هيلاري كلينتون به من 
يادآوري كرد كه مديريت احســاس نااميدي مي تواند چقدر 
چالش برانگيز باشد. فقط مي توانم تصور كنم چه حسي دارد كه 
بعد از يك عمر خدمت يك انتخابات را ببازي، صدها ميليون 
دلار سرمايه گذاري را از دست بدهي . نامزدي خسته كننده و 

برگزاري كمپين حتما براي او ويرانگر بوده است. 
هنوز باوجود ســيل عواطفي كه وزير امور خارجه كلينتون 
بايد تجربه كرده باشد، اين وضعيت را با ذكاوت، كلاس و وقار 
خاص خودش مديريت كرد. وقار او در عين شكست بايد براي 
همه كســاني كه مجبورند نااميدي را مديريت كنند، به ويژه 

كارآفرينان، الگو باشد. 
كارآفريني براي بنيانگذاران مثل ســوار شدن در يك ترن 
هوايي است. وقتي به يك كســب وكار فكر مي كنيد، دو نوع 

سرمايه وجود دارد: سرمايه گذاري پولي و عاطفي. 
از بين افراد يك ســازمان، معمولا بنيانگذاران بيشــترين 
ســرمايه گذاري عاطفي را دارند. هرچه باشد، آن كسب وكار 
بچه شــان اســت و براي كارآفرينان زندگي كار است و كار، 
زندگي. بد يا خوب، هر چيزي كه براي يك كسب وكار يا در آن 

اتفاق مي افتد، به نوعي شخصي است. 
وقتي نااميــدي از راه مي رســد – كه هميشــه اين اتفاق 

مي افتد – مي توانيد خيلي راحــت بگذاريد در چندين 
جبهه شــما را زمينگير كند. با اين حال، به خاطر 

شــركت، تيم و درايت خود، بايــد بياموزيد 
 چطور به طرزي مثبت بــا اين وضعيت كنار

 بياييد. 
من در بســياري از زمينه ها تخصص 

ندارم اما حــوزه اي كه در آن تجارب 
 زيادي دارم، كنار آمدن با نااميدي 

است. دوست دارم آنچه طي اين 
سال ها آموخته ام زا به اشتراك 
بگذارم تا دوستان كارآفرينم 
بتوانند بهتر با چالش هايي كنار 
بيايند كه در زندگي شان با آنها 

روبه رو مي شوند. 

قوي بمانيد و ظاهرتان را 
حفظ كنيد

به شــدت  نگرش هــا 
 واگيردارهســتند، به ويژه در 

يك ســازمان كوچك. اين امر 
در جنبه هاي بسياري صدق 

مي كند اما به ويژه درباره 
نگرش رهبــر مهم 

است. اگر يك تيم رهبر را در حالتي افسرده ببيند، مثل آتش 
همه جا پخش مي شــود. براي رهبران حياتي است كه چهره 

خود را حفظ كنند. 
من به عنوان يك روش پنهــان كردن حقيقت به اين كار نگاه 
نمي كنم، ابدا، بلكه مساله آن است كه اجازه ندهيد احساسات 
گريزان تان روحيه اطرافيان تان را تحــت تاثير قرار دهد. به 
نظر مســخره مي آيد اما رهبران خوب با آه و ناله كردن فخر 

نمي فروشند. 
من در طول دوره حرفه اي ام تجــارب زيادي براي كنار آمدن 
با نااميدي كســب كرده ام. اتفاقي هست كه خيلي خوب در 
ذهنم مانده اســت. من فرصت داشــتم با گروهي كه به آنها 
اعتماد داشتم، احترام مي گذاشتم و تحسين مي كردم معامله 
دگرگون كننده اي انجام دهم اما درنهايت به لطف نيروهايي 

خارج از كنترل من، با شكست مواجه شد. 
دردناك بود اما فهميــدم نمي توانم اجازه دهــم نااميدي 

شخصي ام بر عملكردم يا روحيه اعضاي تيمم تاثير بگذارد. 
تنها راه كنار آمدن با نااميدي تشخيص و پذيرش آن و حركت 

به سوي چيزهاي بزرگ تر و بهتر بود. 

هنگام شكست هم باوقار باشيد
شكســت هيچ لذتي ندارد و كار خيلي راحتي اســت كه 
بگذاريد عواطف بر شــما غلبه كند. مهم نيست آن موقع 
چقدر ناراحت، ســرخورده، يا عصباني هستيد، توانايي 
نشان دادن وقار تحت فشــار يكي از تحسين برانگيزترين 
ويژگي هايي اســت كه يك رهبر مي تواند داشته باشد. با 
اين حال، به ندرت به طور طبيعي اتفــاق مي افتد؛ بايد در 
طول زمان پرورش داده شــود. وقتي بــا نااميدي روبه رو 
مي شــويد، ســعي كنيد موقعيت را با وقار، فهم و احترام 
كنترل كنيد.  وقتي خبرهاي نااميدكننده دريافت مي كنم، 
تلاش مي كنم مطمئن شوم طرف ديگري كه دخيل است، 
تحسين مرا به خاطر تمام كارهايي كه در آن راه انجام گرفت، 
تشخيص دهد. درحالي كه همه چيز آنطور كه مي خواهيم 
پيش نمي رود، وقتي تمام افراد دخيــل در يك موقعيت 
آن را با افتخار، احترام و شفافيت مديريت كنند، آينده با 

فرصت هايي براي همكاري مجدد، درخشان مي ماند. 
كنترل نااميدي آن لحظه با وقار و بزرگــي، در ايجاد احترام 

متقابل بسيار موفق عمل مي كند. 

به پيشروي فكر كنيد، مهم نيست چه مي شود
كســب وكار، مثل زندگــي، فوتبــال و سياســت، بازي 
سانتي مترهاست. من متوجه شده ام بيشتر كسب وكارهاي 
موفق توســط مجموع تمام تصميم هاي كوچك و تعاملاتي 
تعريف مي شوند كه هر روز رخ مي دهند، نه توسط حركات 
راهبردي عظيم. اين حقيقت ســاده مسئوليت را بر 
عهده رهبران و تيم ها مي گــذارد كه از تك تك 
لحظات بهره ببرند. هنگام مواجهه با نااميدي 
مي توانيد تســليم شكست شــويد يا به 
پيشروي ادامه دهيد. افراد موفق شجاعت 
واقعي را نشــان مي دهنــد و حتي در 
برابر نااميدي و موانع، ســانتي متر 
 به  ســانتي متر و لحظه به لحظه جلو
 مي روند. صرف نظر از آنكه هيلاري 
كلينتون چه احساســي داشت، 
نمي توانم در ميــان چهره هاي 
سرشناس به مثال امروزي بهتري 
فكر كنم كه در برابر شكســت 
و نااميدي وقار را نشــان دهد. 
كارآفرينان بايد توجه و تلاش 
كنند دفعه بعــد كه با نااميدي 
مواجه مي شــوند، بــا نصف 
 درايت كلينتون پاســخ نشان 

دهند. 
منبع: فوربس

ترجمه: بازده 

راهنماي يك كارآفرين براي كنار آمدن با نااميدي

 هزينه فرصت چيست؟
هزينه فرصــت، هزينــه فرصت ســرمايه 
يــا هزينــه فرصــت از دســت رفتــه بــه 
معنــي هزينه هــاي ناشــي از رد بهتريــن 
اخــذ هنــگام  در  جايگزيــن   گزينــه 

 يك تصميم است. 
علاوه بر اين از مفهوم هزينه فرصت مي توان 
در يافتن مزيت نسبي در تجارت نيز بهره برد. 
البته بيشتر اوقات در اقتصاد هزينه فرصت در 
پروژه هاي اقتصادي مطرح مي شــود و هدف 
اصلي از طرح آن نيز بررسي تخصيص بهينه 

منابع موجود است. 
پس مي توان گفت يكي از مفاهيم كليدي كه 
در نظريه پردازي درباره سرمايه گذاري نقش 

محوري دارد، مفهوم هزينه فرصت است. 
هزينه فرصت كه به آن عباراتي چون هزينه 
اقتصادي، هزينه واقعي يا قيمت ســايه نيز 
مي گوينــد، همان هزينه اي اســت كه براي 
فرصت هاي از دست رفته پرداخت  مي شود. 

زماني كه درباره مصرف منابع كمياب )داراي 
محدوديت مصرف(، جهت توليد كالايي معين 
از كالايي ديگر چشم پوشي مي كنيم، در واقع 
آن كالاي ديگر را جهت توليد كالاي معيني، 
قرباني كرده ايم و اين كاهش توليد )كالاي فدا 
شده( را مي توان به منزله هزينه توليد كالاي 
معين تلقي كرد كه به آن هزينه فرصت گفته 

مي شود. 
اگر يك فرد يا يــك بنگاه، از ميــان چندين 
انتخاب متفاوت يكي را برگزيند، هزينه فرصت 
اين فرد يا بنگاه، معادل است با هزينه مرتبط با 
بهترين انتخاب ممكن از بين ساير انتخاب هاي 
باقيمانده كه از آن صرف نظر شده است. مفهوم 
هزينه فرصت نقش مهمي را در تضمين اينكه 
منابع كمياب به صورت كارا مورد استفاده قرار 
گرفته اند يا نه، بازي مي كند. بنابراين محدود به 
هزينه هاي پولي يا مالي نمي شود و هر چيزي 
كه داراي ارزش باشــد و از آن صرف نظر شده 
باشــد، مي تواند به عنوان هزينه فرصت تلقي 
شــود. از آن جمله مي توان بــه هزينه واقعي 
محصول صرف نظر شــده، زمان يــا تفريح  از 

دست رفته اشاره كرد. 

مفاهيم اقتصادی آموزش

برايان تريسي
ديــد بلندمــدت داشــته باشــيد و اجــازه ندهيــد موانع 
 زودگذر شــما را نگــران و تمركزتــان را از اهــداف بلندمدت

 منحرف كنند.
هــر چيــزي را كــه امــروز در زندگي تان 
داريــد خودتــان بــه دليــل ويژگي هاي 
شــخصيتي تان بــه ســوي خــود جذب 
 كرده ايــد و بعــد از ايــن هــم همينطور 

خواهد بود. 
 بــراي خودتــان مشــخص كنيــد كه به 
عنــوان يك فروشــنده حرفــه اي به چه 
ارزش هايــي متعهد هســتيد و بــه خاطر 
 هيچ كس و هيچ چيز و هيــچ عاملي آنها را

 زيرپا نگذاريد.  در تمام لحظات و در هر فرصتي با خودتان گفتگوي 
دروني مثبت داشته باشيد.فروشندگان برتر 

با ساير فروشندگان رقابت نمي كنند. 
آنها در واقع با عملكردهاي گذشته خودشان 

رقابــت مي كنند و آنهــا رقيب 
 جدي خودشــان 

هستند.

اصول موفقيت 

كلاهبرداري ، كاري بر پايه فريب
سرهنگ امير فراستي ،معاون اجتماعي 

فرماندهي انتظامي تهران بزرگ
كلاهبــرداري كاري بــر پايــه فريــب 
اســت. كلاهبــرداري جرمي اســت كه 
در اثــر تحــولات اجتماعي ايجــاد و از 
جرائــم عمومــي محســوب مي شــود؛ 
يعنــي در صــورت گذشــت شــاكي، 
 تعقيــب يا اجــراي حكــم متوقــف نمي شــود و حكــم صــادره اجرا 
خواهد شد. در اين صورت جامعه به عنوان مدعي عمومي وارد عمل شده و 
فرد كلاهبردار را به تحمل مجازات محكوم خواهد كرد، زيرا چنين فردي 
علاوه بر اينكه موجب ورود خسارت و ضرر مادي و معنوي به افراد مي شود؛ 
امنيت عمومي جامعه را برهم مي زنــد و جامعه دچار ضرر مادي و معنوي 

خواهد شد. 
با نگاهي اجمالي و بررسي پرونده ها و شيوه هاي كلاهبرداري، مي توان جرم 

كلاهبرداري را به دو دسته اينترنتي و غير اينترنتي تقسيم كرد.
 محيط انجام كلاهبرداري در دو شــيوه گفته شــده فرق مي كند ولي فرد 
كلاهبردار براي رسيدن به نيت خود، يك پروسه متقلبانه را ترسيم كرده و 
سعي مي كند كه فرايند متقلبانه خود را از طريق صحنه سازي و مانورهاي 

متقلبانه به پيش ببرد. 
هر چند هر فردي كه خوش برخورد و خوش پوش و داراي ظاهري آراســته 
باشــد كلاهبردار نيســت؛ ولي غالبا افراد كلاهبردار خوش پــوش و داراي 
ظاهري آراســته، ولخرج و خوش برخورد هســتند و براي رسيدن به اهداف 
خود، حــرص و طمع افــراد ديگر را برانگيختــه و بــا دادن وعده هاي مالي 
آنها را اغفــال مي كنند. اين افراد درجه ريســك پذيري طــرف مقابل خود 
را بالا برده و به حدي حرفــه اي برخورد مي كنند كه امــكان تفكر و تجزيه 
و تحليل را از طــرف مقابل خود مي گيرنــد؛ در اين حالت كافي اســت كه 
فرد كمي غفلــت يا طمع كنــد. در بين فريب خــوردگان اينگونــه جرائم، 
 همه اقشــار جامعه را مي توان ديد و ايــن موضوع مختص به گروه يا قشــر
 خاصي نيست. چه بســا افراد تحصيلكرده با موقعيت اجتماعي مناسب هم 
طعمه اينگونه ســود جويان قرار مي گيرنــد. از اينرو هنــگام انجام هرگونه 
معامله مانند ســرمايه گذاري هاي اقتصادي، انجام مشــاركت مدني، خريد 
و فروش ملك، مغازه، ماشــين يا ســاير قراردادهــا، بهتر اســت در ابتدا از 
كســاني كه در اين حرفه فعاليت دارند و در اين حوزه تجربه كافي را كسب 
كرده اند پرس و جو شــود. چون ما نخســتين و آخرين فردي نيســتيم كه 
مي خواهيم يك پلاك ثبتــي را خريداري كنيم يا فعاليــت اقتصادي انجام 
دهيم. از انجام معامله و تنظيم قرارداد عجولانه خــودداري كنيد و از طرف 
مقابل بخواهيد كه فرصت و زمان مناســبي به شــما جهت اخذ مشــاوره از 
ديگــران بدهد. اصول اســناد و مدارك ايشــان را مشــاهده و حتما اصالت 
آن را از مرجع صادر كننده، جويا شــويد. در برخورد با افــرادي كه گذري و 
ناشــناس و يك باره وارد زندگي شما شده اند و شــما هيچ شناختي نسبت 
 به آنها نداريد، هوشيارتر باشيد و نســبت به اطلاعاتي كه به شما مي دهند،
 تحقيق كنيد. با كســي تنظيم قرارداد كنيد كه در درجه اول، اصول اســناد 
به نام آنها باشــد. اســناد تجاري ای را كه مي گيريد در متن قــرارداد ذكر 
كنيد و صادر كننده اين اســناد، همان طرف معامله باشد و اگر اسناد تجاري 
مشتري را به شــما مي دهند، آن را ظهرنويسي كنند. در رعايت مفاد قرارداد 
 متعهد باشــيد و قبل از امضاي متن قرارداد حتما با وكلا و مشاوران حقوقي

 مشورت كنيد.

امنيت

10 كاري كه مديران چابك بايد متفاوت انجام دهند 
۱- كار كمتر

كار در جريان را در سطح ســبد محصول محدود كنيد، اتلاف را حذف و 
تمركز ايجاد كنيد، كارهاي موازي كمتري انجام دهيد. مســائل را ساده 

نگاه داريد. 
۲- اكتشاف و تطبيق 

به جــاي دنبال كردن برنامه اي مشــخص، اكتشــاف كنيد و خــود را با 
آموخته هاي تان تطبيق دهيد. 

۳- يادگيري سريع
چرخه هاي بازخورد را كوتاه كنيد، تحمل پذيرش اشتباهات را داشته باشيد 

و براي يادگيري و بهبود مستمر ارزش قائل شويد. 
4- يك تيم ، يك هدف 

براي جلوگيري از انباشــته شــدن كارها، تيم هايي محصول محــور، متحد و 
چندتخصصي با هدفي مشترك تشكيل دهيد و سياسي كاري را سركوب كنيد. 

۵- تمركز روي ارزش 
به جاي هزينه، روي ارزش تمركز كنيد. ارزش را هر چه زودتر و به تدريج 

تحويل دهيد و روي ساخت محصول درست تمركز كنيد. 
۶- توانمندسازي تيم ها

با الهام بخشــيدن و تعامل با تيم ها، فرصتي براي ايجاد محرك هاي ذاتي 
مانند اختيار، تسلط و هدف فراهم كنيد. 
۷- پذيرش واقعيت هاي سخت 

در پذيرش مشكلات و واقعيت هاي سخت باز عمل كرده و تيم خود را در 
حل مشكلات ياري و حمايت كنيد و همواره به ياد داشته باشيد كه چابكي 

مشكلات شما را حل نمي كند، بلكه آنها را براي تان نمايان مي سازد. 
۸- افكار بزرگ، شروع كوچك 

چشم اندازي بزرگ داشته باشيد ولي آن را در بخش هاي كوچك تحويل 
دهيد. 

۹- همكاري
نقش خود را به خوبي ايفا كرده و اعضاي تيم خود را حمايت كنيد و به افراد 

فرصت دهيد كه حضوري فعال در پروژه ها داشته باشند. 
۱۰- رهبري نمونه بودن

ابتدا خود چابك باشيد، از تكنيك هاي آن استفاده كنيد، اصول چابكي را در 
معرض نمايش قرار دهيد و مانند رهبري خدمتگزار رفتار كنيد. 

نکته


